
民以食为天 食以安为先 关注周口食材升级

随着国家对食品安全问题越来越重视，，食品安全上升为国家战略，，也成为周口餐饮行业

发展的重中之重。。 食材升级，，其意义在于通过聚合行业力量，，让优质健康的食材一站式直达

品牌餐饮后厨，，减少企业成本，，提高收益，，助推行业健康发展！！

������就餐时不给发票、菜品中有异物、被迫
接受最低消费、油烟扰民、强制使用一次性
消毒餐具……

如果您有类似遭遇， 请在第一时间向

我们反映，照片、视频、录音资料均可。 无论
何种形式， 我们都将对市场上的这些行为
进行曝光，维护您的合法权益。

拨打我们的监督热线， 我们将在第一

时间关注您的呼声， 通过记者的调查和呼
吁，引起有关部门的重视，让您的合法权益
得到维护。

热线电话：18639402569
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������对于国内久经考验的“网购一族”
而言，如今的电商大促似乎已经司空
见惯了 ，特别是每年的 “6·18”和 “双
１１”，铺天盖地的促销宣传攻势扑面而
来， 不仅让消费者的钱包受不了，同
时也让消费者在面对电商促销时开

始麻木起来。
一年又一年的 “年度大促 ”，一

次又一次的 “史无前例最低价 ”，不
少消费者直呼 “能买的都买了 ，能屯
的早就屯了”。 电商平台如何再度激
发消费者的购买热情 ？ 如何深挖消
费者更多消费需求 ？ 对于电商平台
而言 ， 商品的推陈出新和促销广告
的各种推广 ， 如今已经是最基础的
手法。 在今年的电商年中大促中，利
用更有 “智慧 ” 的方式把年中大促
“武装 ”起来 ，似乎已经成为各大电
商平台寻求突破的新出路 。 而从消
费者看来 ，真的会为 “有智慧 ”的年
中大促疯狂吗？

线上线下消费场景走向智慧融合

对于不少钟情于线上消费的消

费者而言，选择线上购物很重要的一
个原因就是可以省去排队结账之类

的烦恼。 但是，显然线下的消费体验
和获得感也是线上无法媲美的。 用科
技的手段让线下和线上体验进一步

融合，成为今年电商年中大促的一大
亮点。

就在 6 月电商年中大促正如火
如荼开打的时间点上 ， 微信也来为

战局火上加油 ，而这把 “火 ”，微信选
择了在线下燃起 。 据了解 ，在 6 月 ，
微信支付团队宣布联合全国 4000 多
家超市 ，正式启动首个 “不排队月 ”，
鼓励更多人尝试 “扫码购 ”的便捷消
费方式。 据介绍，“扫码购”整合了小
程序与微信支付 ， 顾客可以使用手
机扫描商品二维码 ，查看信息 、获取
优惠 、自助结账 ，边走边买 ，直接微
信支付 ，无需前往收银台排队结账 。
据参与活动的超市相关负责人表

示 ：“在鼓励顾客文明消费的同时 ，
善用科技手段 、降低顾客等候时间 ，
是行业共同的责任。 ”

微信的半路杀出， 让电商年中大
促的战火蔓延到了线下， 而阿里巴巴
方面同样也在线下准备了大招应对。

作为阿里巴巴目前的网红品牌———盒

马鲜生备受关注，但是，从头开始的盒
马鲜生要快速普及到每个消费者身

边，显然还不太现实。
通过前期的市场培育和推广 ，

消费者对盒马鲜生模式有所了解和

认同后 ，日前 ，已经接受阿里巴巴投
资的大润发就宣布 ， 全国已有 100
家大润发门店完成天猫新零售升级

改造 ，全面参与天猫 “6·18”理想生
活狂欢季。 改造完毕后，家住大润发
周边 3 公里内的用户 ， 可以通过手
机淘宝 “淘鲜达 ”在家下单 ，送货到
家 ， 价格与大润发门店的商品完全
一致。

无论是微信还是阿里巴巴的新零

售改造， 消费者在今年的电商年中大

促中又有了新的消费选择： 不再只需
要盯着电脑屏幕或者手机， 在更加具
有“智慧”的线上线下融合的消费场景
下， 同样可以获得优惠和便利的消费
体验。

线下消费场景的崛起实为线上红利殆尽？

在不少业内人士看来， 今年来势
汹汹的各种线下消费场景的入局，成
为电商年中大促的又一亮点。 配合大
力度的促销活动和推广， 再加上线下
消费场景的体验提升， 消费者在智慧
融合的趋势下， 将更多的消费发生在
线下，似乎已经成为了新的趋势。

消费者在线下买买买， 是有 “智
慧”的电商大促带动了新的消费力？还
是消费力从线上转移到线下了呢？

在不少业内人士看来，线下消费
场景的崛起，很大程度来自线上红利
的殆尽。“可以预期的是，在电商年中
大促的总结上，成交额肯定也是破纪
录的。 按照以往的经验，除了一部分
是由于消费品类的转型升级外，很大
程度的原因是将线下消费的部分增

量加到了总体的成交额上。 ”互联网
分析师荫明轩表示 ，电商平台用 “智
慧”的方式将线上线下的消费场景进
行融合，让消费者在线下也可以获得
更好的消费体验，这对于消费者而言
的确是大好事。 但是，线下的消费并
不一定是线上的增量，很有可能只是
分流了线上的消费力。

（据《南方日报》）
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