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人物档案： 王恒修，1949 年 10 月
生，1965 年入伍，1968 年加入中国共产
党，曾任周口市委党史研究室副主任。

盛夏的一天，记者来到中心城区颍
河小区，叩开王恒修家门，一位精神矍
铄、和蔼可亲的老人热情地迎接记者。

王恒修告诉记者， 新中国成立后，
国民党政府给我们留下的是一穷二白

和满目疮痍。
我小时候的日子非常苦，现在想起

来还很心酸， 那时候几乎人人衣不蔽
体、食不果腹。 为了生活，为了挣工分，
我和很多孩子一样，用瘦小的身躯跟着
大人在生产队里干活，即便是这样口粮
还是不够全家人吃， 野草和树皮都吃
了，面黄肌瘦是那个年代人的普遍面貌
特征。

说起穿的，王恒修说，那时候布匹
紧缺，要用布票买，他的一件棉袄 3 年
没拆洗过，年轻人相亲或结婚的衣服都
是借的。

1965 年，王恒修响应党的号召，积
极参军入伍， 成了一名光荣的革命军
人。 在去东北的火车上，他被临时任命
为班长。 在 7 天 7 夜的路途中，王恒修
负责刷马桶倒马桶。 王恒修说，那时他
对“干部”的理解就是为大家服务。

到了部队， 王恒修每天都学习军
史、党史，进行军事训练，思想觉悟和个
人素质得到很大提高。 1979 年，王恒修
因表现优异，被提拔为营级干部。 也就
是这年 ，30 岁的王恒修转业到原周口
地区工业局。

1980 年至 1996 年， 王恒修先后在
原周口地委统战部、组织部工作。 1996
年 8 月，王恒修调到原周口地委党史研
究室任副主任。王恒修说：“党史记录是
非常严谨的工作， 一点差错也不能有，
当时还没有电脑，几十万字的材料全靠
手写。 ”2009 年退休前，王恒修先后参
与了 《周口党史资料·人物卷》《中共周
口历史大事年编》《周口儿女》《周口儿
女续集》的编撰工作。

“现在电脑普及了，工作效率也大
大提高了。 ”王恒修说，这就是变化，不
仅如此，从粮票到手机支付、从发电报
到微信、从 “先富带后富”到“打赢脱贫
攻坚战”、从“金山银山”到“绿水青山”、
从“楼上楼下电灯电话”到“全面建成小
康社会”……70 年，周口人民的生活发
生了翻天覆地的变化，城乡面貌焕然一
新。

“我是一名幸福的共和国同龄人”。
王恒修在交谈中特别强调这句话。 他
说，我是一个农民的孩子，是党和国家
培养了我，人到七十古来稀，我依然不
忘初心、继续发挥余热。

王恒修：我是幸福的共和国同龄人

王恒修的日常生活

������为庆祝新中国成立 70 周年，广泛推动 2019 全民阅读活动深入开展，大力弘扬社会主义
核心价值观，构建文明学习型社会，营造和谐的文化氛围，8 月 2 日，项城市图书馆举办“我和
我的祖国”朗诵大赛。 比赛节目有 30 个，55 名选手参与，他们精神饱满，感情充沛，朗诵富有
节奏和韵律，充分表达了对祖国的热爱。 图为比赛现场。

记者 凡留威 通讯员 邝群英 摄

项城市图书馆举办“我和我的祖国”朗诵大赛

������工行周口分行顺应国家高
速收费措施改革 ， 按照上级
行 《关于全面推广 ETC 业务
的通知 》 要求 ， 紧紧抓住这
次优惠政策 ， 在满足客户不
停车上下高速需求的前提下，
创新营销思路 ， 为客户提供
优质的信用卡 、 借记卡及网
络金融产品组合套餐服务 ，
大力推进全辖营销 ETC 业务
开展。 自 6 月下旬以来， 该行
已为 3.2 万台车辆免费安装了
ETC 设备。

据工行周口分行业务负

责人介绍 ， 作为全国首家开
通 ETC 线上申请的银行 ， 工
行为广大车主在线提供 ETC
免费办理服务 ， 并免费发放
OBU 设备 ， 客户只需下载并
登录工商银行 “工银 e 生活 ”
APP， 补充车主资料及行驶
证 信 息 ， 完 善 收 货 地 址 ，
OBU 设备将免费邮寄到客户
预留的地址 ， 到货后客户按
提示安装并激活即可正常使

用 ， 真正实现足不出户全部
搞定。

该业务负责人还说， 现在
工行免费提供的 OBU 设备为
二代产品 ， 最大的不同和突

破在于从原来的储值卡模式升

级为记账卡模式。 车主无需提
前充值或圈存费用， 而是采用
先通行后扣款模式， 通过签订
扣款协议 ， 实际产生一笔通
行费后 ， 才支付一次费用 ，
更加节省资源 ， 真正方便客
户 。 据了解 ， 现在到工行申
请办理 ETC 业务 ， 除能获赠
价值 300 多元的 OBU 设备
外， 还能享受高速通行费 9.5
折的优惠。

据了解， 为更好地推进业
务宣传工作 ， 惠及更多的人
群 ， 工行周口分行充分利用
网点 LED、 大厅显示屏 、 厅
堂沙龙活动等方式 ， 向进店
客户逐户推介 ETC， 形成浓
厚的营销氛围 。 同时 ， 该行
还加强媒体宣传 ， 组织员工
通过微信朋友圈 、 “H5” 等
形式做好宣传工作 ， 组建营
销群 ， 收集汇总 ETC 申请 、
激活 、 使用过程中的问题 ，
逐一解答 ， 畅通客户申请 、
激活、 使用 ETC 渠道。 目前，
该行 “自助+免费” 在线申请
ETC 项目引起众多客户的浓
厚兴趣， 得到了积极响应。

（韩冰）
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掀起 ETC业务营销高潮


