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国华人寿
摘得第十届“金理财”年度资产管理卓越奖

������本报综合消息 11 月 29 日，在由
上海证券报社主办的 2019 中国财富
管理峰会暨第十届“金理财”奖颁奖典
礼上， 国华人寿保险股份有限公司荣
获第十届“金理财”年度资产管理卓越
奖。

本次峰会以“奋楫资管新赛道 共

进财富大市场”为主题，聚集了来自监
管部门、银行、保险和金融科技公司等
百余家机构的业内人士，济济一堂，论
道变局下的财富管理新趋势， 寻求新
一年的转型与突破。 国华人寿是唯一
一家以保险公司的身份， 同中国人保
资产管理公司、 中国人寿资产管理公
司、泰康资产管理公司、太平洋资产管
理公司等老牌大型资产管理公司共同

获此殊荣。
本次获奖， 不仅是对国华人寿在

公司资产管理领域的长期优异表现给

予肯定， 同时也是社会各界对国华人
寿 12 年长效创新、深入转型的积极认
可。

国华人寿成立 12 年来，时刻怀揣
“让每个家庭拥有保障和幸福” 的初
心， 科学把握寿险经营规律， 算账经
营，持续创新，紧紧围绕“保险经营”和
“资本运作”两条主线，追求卓越，全面
提升。

“金理财”奖评选创立于 2007 年，
由上海证券报社主办 , 以表彰在上一
年度业绩优秀、 风控卓越的财富管理
服务品牌及具有投资价值的财富管理

产品。 凭借着对公正、公平、公开原则
的严格执行和对财富管理行业发展规

律的尊重，“金理财” 奖成为国内财富
管理领域内最具公信力和影响力的权

威奖项之一， 在行业内具有较高的影
响力、权威性和专业性。 （国华）

富德生命人寿
为 VIP客户量身定制贴心服务

������本报综合消息 近日，富德生命人
寿为 VIP 客户量身定制了一系列尊贵
服务，这不仅是一时的服务，还是一世
的关爱。

VIP 是在富德生命人寿享有特殊
身份的客户， 可以享受数十项令人羡
慕的专属贵宾礼遇。成为 VIP 并不难，
只要您的年化标准保费（简称“年化标
保”）达到对应层级，即可成为相应等
级 VIP。

通过购买并持有保单， 富德生命
人寿的 VIP 客户可以积累 “年化标
保”，只要保单有效，这张保单对应的
“年化标保” 就不会消失。 由低至高，
VIP 客户可细分为六大等级。 “年化标
保”是成为 VIP 的条件，可它究竟是什
么？它并不完全等同于您的年交保费，
而是根据险种、 交费期等的不同有所

区别， 计算公式为年交保费×折算系
数。 举个例子：客户购买了一张 5 年交
费期的终身重疾保单，每年交费 10 万
元，根据规则，客户这张保单的“年化
标保”=10 万元×5/10，为 5 万元。 上面
的计算方式有些复杂？ 没关系，客户并
不用亲自计算“年化标保”，致电富德
生命人寿公司统一客服热线 95535，或
联系您的客户经理咨询， 即可轻松查
看您的 VIP 等级和“年化标保”。

成为 VIP 有什么不同？ 成为 VIP
与普通客户大不相同， 公司为 VIP 提
供四大系列、数十项尊荣服务，涵盖业
务办理、生活、健康、出行等全方面。 除
此之外， 每年春季富德生命人寿还将
开展专属 VIP 客户服务活动， 届时邀
您共同观赏高端艺术演出， 在高山流
水中放松心情，陶冶情操。 (褚敬敬)

天安人寿周口中心支公司
举行第三届“天福杯”少儿绘画大赛

□记者 徐如景

本报讯 为树立天安人寿服务品牌

形象， 全力打造以客服节为主的年度系
列活动，近日，天安人寿周口中心支公司
举行了第三届“天福杯”少儿绘画大赛。

值天安人寿总公司十周年庆、河南
分公司八周年庆之际，天安人寿周口中
心支公司客户服务部结合系列客服活

动 ，启动第三届 “天福杯 ”少儿绘画大
赛，并得到总经理室的重视和各渠道的
认可。

近日，周口中心支公司营业区联合
周口非凡画室，沈丘支公司联合沈丘逸

趣画室， 先后举行了天安人寿第三届
“天福杯”少儿绘画大赛，60 多名小朋友
及家长共同参加。

活动开始前，周口中心支公司通过
短片的形式让家长和小朋友一起了解

天安。 随后，“小画家”以“小天送福”为
题，通过自己丰富的想象力，用五颜六
色的彩笔绘画出五彩斑斓的画面。

周口中心支公司通过此次活动，不
仅让“小画家”各显“神能”，勾勒出对美
好生活的祝福，家长朋友还零距离感受
了天安人寿周口中心支公司的服务，丰
富了保险知识，同时进一步提升了天安
人寿的知名度。

陈东升：做寿险新时代的保险企业家

������本报综合消息 11 月 24 日至 26
日，泰康人寿 2019 年 TOP 峰会暨 2020
年新趋势全球发布会在四川成都盛大

举行， 全国万余名销售精英汇聚一堂，
分享成功，绽放荣耀。 TOP 峰会是泰康
人寿对绩优销售人员的年度表彰高峰

会，本届峰会入围人数、贡献保费均创
历届之最。 泰康保险集团创始人、董事
长兼 CEO 陈东升以 《做寿险新时代的
保险企业家》为主题发表重要演讲。

陈东升发表的内容主要如下：什么
是寿险新时代？ 就是长寿时代、健康时
代、生态时代和共享时代。 随着科技进
步，医学发展，人的平均寿命从 50 岁、
60 岁、70 岁增长到 80 岁。 再过 10 年、
20 年，社会就完完全全进入一个长寿时
代。 对于这个长寿时代，泰康看到了，准
备好了。

人类进入长寿时代，那么一定会进
入一个大健康时代。 工业时代解决的是
衣食住行，后工业化时代解决的是娱教
医养。 今天衣食住行处在一个饱和的时
代，这些产业都受到了很大挑战。 但是
娱教医养才刚刚开始，是一个跑马圈地
的时代，泰康又走在了前面。 当人们的
衣食住行满足后，人们追求的一定是安
全、健康、长寿，所以大健康为核心的医
养产业，一定是一个朝阳的产业。

当然，这也是一个生态时代。 所有
的大企业，从工业时代的专业分工进入

到数据时代、 科技时代生态体系打造。
泰康通过做大支付、布局服务、科技驱
动、建设生态，坚定地打造“健康、长寿、
富足”三大闭环，三大闭环构成一个大
生态，就是构成 了“大健康产业生态体
系”。 泰康就是要让保险更安心、 更便
捷、更实惠，让每个人更健康、更长寿、
更富足，这就是泰康的使命。

泰康人寿不是一个纯寿险公司。 人
们需要健康、养老和长寿，这就是泰康
要打造的“活力养老、高端医疗、卓越理
财、终极关怀”四位一体的商业模式。 泰
康创造了一个崭新的、伟大的职业———
健康财富规划师，泰康引领了整个中国
寿险业发展的潮流。 泰康 1 万多名优秀
精英，就是这个产业的引领者，就是这
个产业的合伙人，就是这个产业的企业
家。

要坚定地以基本法作为泰康人寿

唯一的销售文化，解放生产力，打造共
享经济平台，打造合伙人平台。 基本法
是合伙关系、是企业家制度的保证。 代
理人要成为合伙人，要成为企业家。 泰
康人寿给予最大的赋能， 就是 4 个赋
能：品牌赋能、产品赋能、培训赋能、科
技赋能。 泰康人要以崭新姿态迎接寿险
新时代的到来， 迎接泰康人寿的新时
代。 泰康所有伙伴要做长寿时代伟大的
保险企业家。

（泰康）

中原银行周口分行
实现国库代理资格及国库账户全覆盖

������本报讯 2019 年以来，中原银行周
口分行加大财政板块服务力度，于 4 月
实现国库代理资格全覆盖，10 月底实现
国库账户全覆盖，目前，国库电子化覆
盖率达到 50%。

2019 年河南省将完成国库电子化
改革，周口地区国库电子化改革也全面
推进。 中原银行周口分行利用国库电子
化改革契机，以营销国库电子化为切入
点，突破国库业务。 该行高度重视国库
服务工作， 成立以分行行长为组长、班
子成员为副组长、机构业务部经理和各
支行行长为成员的国库服务领导小组，
制订《国库服务方案》，实行分片包干，

行领导亲自带队， 积极对接县域财政、
人行，进行实地协调。 通过采取插红旗
的方式进行管理，对于支行协调过程中
出现的问题及时进行上报并讨论解决；
采取日通报、周总结的方式进行国库服
务进展总结工作，加强对经营单位的督
导推动，最终实现国库代理资格和国库
账户的全覆盖。

未来， 中原银行周口分行将秉承
“稳健、创新、进取、高效”的核心理念，
以国库服务为契机，做好国库下游客户
的资金承接工作，全力推进机构业务再
上新台阶。

（冯新）

办理农行 ETC信用卡可享受系列优惠

������办理农行 ETC 信用卡 ， 免费赠
送 OBU 设备一套 。 凡是农行 ETC
信用卡客户 ， 注册并登录农行掌上
银行 ， 每月可领取 ETC 通行费月
票 ， 自领取之日起享受当月 ETC
高速通行费六折优惠 ， 最高可优惠

30 元 。 月票数量有限 ， 先到先得 。
12 月 31 日前 ， 使用农行 ETC 信用
卡还可参与 1 元洗车 、 车辆保养 、
酒店住宿、 美食半价等优惠活动。

详请登录农行官网 http://www.
95599.cn/查询。


