
网络直播社会价值更加显现

农副产品销售与网络直播的结

合， 为全市农副产品拓宽销售渠道、
提高销量、缓解销路不畅，带来了很
大帮助。

2022年，各县(市、区)纷纷在网络
直播助力农副产品销售上迅猛发力。
西华县通过网络直播助农销售农副

产品 1300 余万元； 项城市直播带货

本地销路不畅的变蛋，每场直播销售
额达数万元；鹿邑县电商直播帮助困
难户销售本地芹菜 90 万斤、 水蜜桃
70 万斤、蒲公英茶 2 万斤、烤鸡蛋 7.5
万件， 农副产品销售额达 8000 余万
元；淮阳区通过直播活动进行线下产
销对接，销售萝卜 2 万吨；扶沟县与
各大商超沟通对接，通过抖音等平台

销售销路不畅的蔬菜 300多吨……
在我市，网络直播通过自媒体传

播讲好“三农”故事，也让大众更加关
注农村电商和“三农”发展成果；用数
字化推动农业产业链优化，推广农业
技术，传播农村文化，带动农村经济
发展，促进城乡深度融合，社会价值
更加显现。
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据省商务厅电子商务事务中心

发布的 2023 年 1 月至 2 月 《河南省
网络零售数据报告》显示，周口市实
现农村网络零售额 10 亿余元 ，在全
省占比 6.1 个百分点 ， 全省排名第
六位。 伴随着农副产品直播带货井
喷式的增长，一些难点、痛点等问题
也逐渐显现。

由于我市许多主播直播水平有

待提高， 无专业团队支撑 ， 缺乏策
划 、文案 、运营等全产业链人才 ，导
致直播内容单一，形式单调。

如何破解当前我市农副产品直

播困局， 一些主播表明了自己的观

点： 直播带货要吸引多元化用户群
体， 发挥其在乡村振兴中的强大推
力， 就必须给直播内容融入新的元
素，不仅要介绍农副产品的特点、加
工制作过程， 还要讲述它背后的生
产理念和故事； 要围绕风俗文化和
农村公益事业等进行拓展 ， 展现乡
土乡情、 人文风韵吸引更多用户关
注。

随着网络技术发展和国家数字

乡村发展战略的实施， 一大批电商
村 、电商小镇 、电商产业园 、数字乡
村运营中心在广大农村地区相继涌

现。政府有关部门要统一把关，严控

农副产品质量，强化特色地域品牌，
建立专业高效、 责任明晰的物流配
送体系， 保证农副产品在第一时间
完好送到消费者手中。 并成立专业
售后服务机构，提升售后服务质量，
切实保障消费者权益。

强国必先强农 ， 农强方能国
强 。 数字时代的田园 ，虽遥隔千里 ，
却近在指尖 。 曾经被千山万水阻隔
的视线 ，借助千千万万个屏幕得以
延伸 。

在数字时代这幅田园图景上 ，
周口市网络直播助力农村电商发展

的道路，恰逢其时、风光无限。 ②15

为乡村振兴赋能
———网络直播助推周口农村电商可持续发展调查

□记者 王吉城 通讯员 师群群 肖项琳

2023 年中央一号文件和河
南省委一号文件相继提出“建设
农副产品直播电商基地” 的措
施，强化了网络直播在助推农村
电商发展中的战略定位。

周口市农村电商迎来前所
未有的发展机遇，优质乡村资源
得以挖掘，无人问津的乡村产品
走进千家万户，对于推动我市农
业产业振兴具有鲜明的现实意
义和时代价值。

那么，我市农村电商发展的
现状是什么？网络直播对提升农
村电商经营环境起到多大作用？
存在什么问题？ 日前，河南地方
经济社会调查队周口分队进行
专题调查，探索网络直播助力农
村电商可持续发展的新路径。

我市农村电商
网络直播优势突出

在我市广大农村地区， 基础设
施的完善是农民发展电商的一大利

器。 光纤网络普及至农村每个角落，
快递物流网络四通八达， 都为网络
直播营销奠定了基础。

我市各县（市、区）网络直播元年
绝大多数为 2019 年。 这与全国农村
电商直播发展时间相吻合，表明我市
也紧随时代发展大潮，把握住了直播
带货先机。

周口是农业大市， 土壤土质疏
松肥沃，适合农作物种植。 得天独厚
的自然环境造就出周口知名特产 ，
如淮阳黄花菜、 扶沟西瓜、 邓城猪
蹄、沈丘牛肉 、西华胡辣汤 、孔集烧
鸡、鹿邑西芹 、太康油桃 、项城莲子
等。 周口借助农村电商发展政策扶
持的“东风”，取得不俗成绩：淮阳和
西华分别在 2019 年、2020 年被确定
为国家级电子商务进农村综合示范

县。 据周口市商务局统计，全市现有
省级电子商务示范园区 2 个、 市级
电子商务示范园区 4 个， 省级电子
商务示范企业 9 家、 市级电子商务
示范企业 35 家；全市建成县级电商
公共服务中心 9 个、 乡镇电商服务
站 103 个、 乡村电商服务村点 3012
个；10 余万人次先后参与电商培训。

周口优越的地理位置、 丰富的
人力资源、 独具特色的农副产品以
及稳定的物流， 为网络直播助力农
村电商发展奠定了基础。

政策扶持推进网络直播高质量发展

调查人员采取实地走访和问卷

调查等方式，在淮阳区、西华县、商水
县、郸城县、鹿邑县等地，对全市涉农
主播进行了走访。

据了解， 我市男女主播大多数是
25 岁至 45 岁的中青年， 男女主播人
数基本平衡。主播类型中，返乡创业人
员占一半以上，其中，从事农副产品直
播的主播大多数是对农副产品有一定

了解的人， 一部分是从小生长在这片
土地上，外出务工选择回乡创业的人；
还有一部分是了解到网络直播的迅猛

发展，从事农业生产的本地人。
调查发现，周口各地农副产品种

植相对分散，主播带货模式多为自产
自播， 相较于聘请专业的主播和团
队，自产自播的模式更能节省成本。

主播月平均收入在 5000 元及以
下的占比约为 55%， 表明主播群体收

入没有公众想象的那么高。 为积极探
索网络直播助力农村电商产业发展

新路径，我市各级政府不断优化营商
环境，出台产业扶持政策，促进农村
电商高质量发展。 一方面，我市打造
电子商务生态圈，加快建立集商品贸
易、平台建设、物流配送、融资支持、
实训孵化等多功能、多业态的现代电
子商务产业园，吸引电子商务平台企
业、专业网商、服务机构和传统企业
电子商务公司等向园区集聚，增强辐
射带动能力。 另一方面，精心组织电
商招商引资，利用各种展会、博览会
做好对外宣传和推广工作，提高区域
知名度， 做好招商引资跟踪服务，为
企业入驻电商物流园区、 平台建设、
政策咨询等提供高效便捷的服务。

物流运输是电商发展的重要环

节， 现代物流运输应突出快速便捷、

价格低廉的优势。我市各县(市、区)积
极以物流业转型发展为契机，以电商
进农村综合示范项目为基础，谋划建
设本地电商物流产业园。 政府还通过
适当增加公共服务投入，积极发展第
三方物流， 整合各处分散的物流点，
统一规划，形成规模，加快建立电子
商务仓储物流中心，配备电子商务配
送服务业务。 充分利用顺丰、“四通一
达”、邮政等物流企业现有资源，设立
县乡村物流站点，扩大物流快递覆盖
范围，实现全面运输配送，缩短物流
配送时间。 此外，加大冷链物流运输
体系建设，满足城市日常蔬菜、生鲜
等特殊农副产品运输需求，积极培育
现代化仓储产业，切实有效增强电商
交易时效性。

目前，我市直播带货品类主要是
蔬菜水果、土特农副产品等品类。

农副产品网络直播发展困惑与展望


