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观察

������记者在采访中发现， 周口中心城区白酒消费日趋升
温， 畅销白酒主要集中在知名厂家生产的核心产品，价
位集中在每瓶 100 元~500 元。 部分每瓶 50 元左右的产
品占领着大量地摊小店，虚高的白酒价格泡沫大多已经
破灭，大多产品向物美价廉靠拢。 “以前吃个地摊也要掂
两瓶一两百元一瓶的酒，现在几十元一瓶的毛铺酒质量
也不错，喝着感觉一样，既省钱又达到了联络感情的目

的。 ”一位市民表示。
“受经济复苏缓慢等因素影响，近两年市民消费信心

不足，周口中心城区白酒销量增长放缓。 ”市酒业商会会
长张利表示，“不过，白酒作为中国传统的饮品，包含着特
殊的文化符号，在生活中扮演着重要角色。相信随着经济
的全面复苏和人们生活水平的提高，2024 年周口白酒市
场恢复性增长的步伐会越来越快。 ”③5

酒市场“醒”了
———周口中心城区白酒消费一线调查

□记者 付永奇 文/图

“2023年下半年以来，白酒销售开始好转，
特别是 200 元左右一瓶的白酒成为市民消费
主流！ ”1月 11日，记者在走访周口中心城区春
节消费市场时，多家商超、烟酒店负责人表示。

������ “这几年受疫情等因素影响， 生意非常惨
淡，大多数市民买酒更注重性价比，不再盲目追
求高端奢华产品， 不少人用酒价格降了一个档
次，直到 2023年国庆节之后生意才有所好转。 ”
在周口中心城区建安路一烟酒副食超市， 正在
整理货架的店老板欧阳先生对记者说。 在此购
物的市民李先生表示，在经济复苏、挣钱不易
的大环境下，大家或不敢消费或选择“消费降
级”，“我以前爱喝中高价位的‘老字号’白酒，现
在改喝性价比高的海之蓝， 朋友们也都认可，
省钱才是硬道理”。

在周口中心城区酒洲汇连锁店，几名顾客
正在选购贵州大曲。 “这几年流行酱酒，这个贵
州大曲 200 多元一瓶，牌子大、口感好，招待客
人拿得出手！ ” 该店负责人尹经理告诉记者，
2023年以来，周口中心城区白酒消费逐渐走出
低迷，开始复苏，进店买酒的顾客增多，各连锁
店销量明显回升，相信春节前后会迎来白酒消
费高潮。 “目前，我们已经增加了洋河、汾酒、郎
酒等畅销白酒的库存量。 ”尹经理说。

疫情影响大
消费更理性

注重性价比 销量渐回升

������ “公司对周口市场很有信心， 今年准备加大宣传力
度，通过事件营销等手段，力争实现销售大突破！ ”今世缘

酒周口经销商杨先生表示， 今世缘酒业进入周口中心城
区的白酒主要有适合商务及聚会用的国缘酒和主打喜宴

用的今世缘典藏酒，由于定位精准，销量连年增加。 “2023
年，今世缘酒在周口市场的销量同比增长了 20%以上，这
个成绩鼓舞人心。 2024 年，我们将在春节、父亲节、端午
节、中秋节等节点开展营销推广活动，争取在周口商务和
婚庆用酒上占领更大份额。 ”杨先生说。

“这几年 ，本地酒销量波澜不惊 ，像淮陈龙酒 、淮
陈迎宾酒在本地市场占有率有所提升 ； 四五老窖 、四
五大铁牛等产品依靠品质和低价位， 依然拥有大批铁
杆粉丝； 只是宋河酒受企业改制影响， 部分产品持续
降价销售，让我们经销商没有了利润。 ”在谈到本地酒
时， 位于周口中心城区文昌大道中段的一名烟名酒店
老板王先生如数家珍 ，“希望有关部门出台强有力政
策 ，支持宋河等本地酒企做大做强 ，发展地方经济 ，造
福当地人民。 ”

“买一赠一”“立减 30 元”“整箱购优惠”……记者在
周口中心城区七一路几家大型超市看到， 酒水区已经进
入春节促销期，彩陶坊、金沙回沙、尖庄等多个白酒品牌
开展了不同力度的促销活动。在我市，春节白酒销量占全
年销量的 40%左右， 商家在这个时段一般会调整中低端
白酒售价，开展促销活动。记者看到，和中低端白酒不同，
知名中高端白酒价格依然坚挺， 个别超市还取消了促销
活动。 “我们公司的茅五剑等酒品价格稳定、销量增加，五
粮特曲、国台酒等中档酒水批发量增加很快。 ”谈到名酒
价格， 周口时金商贸相关负责人时女士表示，“作为春节
走亲访友的刚需产品，中高端白酒需求相对紧俏，价格坚
挺与市场需求有关。 ”

中低端酒受宠 市场有信心

我市一酒企组织大客户到厂参观酒窖。 （资料图片）

琳琅满目的低端酒仍占领商超展柜 C 位。


