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月
"#

日晚!郸城粱驰酒业公司总

经理王辉下夜班后! 和几个同事一起到

郸城公园附近的夜市吃宵夜"当晚
$$

时

许!他们听到远处传来喊叫声#$救命啊!

有人落水了%&' 王辉立即和同事一起

向呼救声传来的地方跑去(

溺水者落入了张柿园行政村的一个

池塘!该池塘面宽水深)坡陡岸高" 由于

救人心切!王辉顾不上脱衣服!便跳进水

里!向其中一名溺水者游去"游到溺水者

身边后!他用一只手托起其身体!奋力向

岸边游去"游到岸边后!王辉的同事手拉

手结成人绳! 把溺水者拉上岸" 与此同

时!另一名溺水者也被成功救出"

然而!没来得及休息一下!王辉又听

见有人喊#*水里还有一个人( '于是!他

又跳进水中!寻找第三名溺水者(在池塘

中央! 王辉找到了第三名溺水者+,,一

名女子( 王辉顺势抓住其漂浮在水面上

的长头发!拼命向岸边游去( 上岸后!王

辉对溺水者采取急救措施! 溺水者吐出

大量水!并慢慢苏醒过来( 随后!已经筋

疲力尽的王辉被同事带离现场(

据了解!被救的三个人为一男两女!

当晚!他们在池塘边玩耍时不慎落水(

本报讯 -记者 窦娜.

!

月
%&

日下

午!市区五一文化广场上热闹非凡 !由

团市委 ) 周口义工委员会联合举办的

*小手拉大手 '共创文明城之萌宝跳蚤

市场活动正在这里举行 (

"&&

余名孩

子在活动中积极互动 ! 通过以物换物

或以钱购物的方式 ! 交换家中闲置的

玩具)图书)学习用品等(

当天下午 !记者在现场看到 !不少

家庭早早地来到活动现场*摆摊'!有的

带来了成色很新的儿童读物 ) 卡通相

框)玩具手枪)玩具恐龙等物品!有的则

摆出了崭新的彩笔)图书等( *我的毛绒

玩具能换你的玩具恐龙吗/ '*这个玩具

真可爱 !我愿意跟你换 ( '活动还未开

始!一些孩子已经到各个摊位上挑选自

己想买或想换的物品(

活动结束后!孩子们通过购买或互

换的方式得到了自己满意的物品!个个

兴奋不已(

本次活动得到了广大家长的支持!

不少家长认为 ! 这次活动不仅使家中

闲置的物品得到再次利用 ! 而且让孩

子们在交换物品的过程中锻炼了社会

交往能力与语言运用能力 ! 从而获得

有益于身心发展的经验(

据介绍!举办此次活动的目的是为

了培养孩子们节约资源 ) 爱护环境的

意识和良好的行为习惯 ! 让孩子们体

验 *公平买卖 '的乐趣 !同时学会分享

和奉献爱心(

最后!一些家庭把没有换出的玩具

和卖物品挣的钱捐出来 ! 由周口义工

委员会送给有需要的人(
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郭志强 !男儿当自强
!

记者 王河长 文
(

图

本报讯 -记者 窦娜 . 昨日 !市统

计局公布一季度我市居民消费价格

总水平
)*+,-

同比上涨
$./0

!保持温

和上涨态势(

一季度 ! 八大类价格指数呈现

*五升三降 '态势 ( 其中 !衣着类涨幅

最大!同比上涨
!.&0

0食品烟酒类)教

育文化和娱乐类 ) 其他用品和服务

类 ) 居住类分别上 涨
%.#0

)

$.#0

)

$.10

)

$.$0

0交通和通信类 )生活用品

及服务类 ) 医疗保健类分别下降

".$0

)

&.!0

)
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(

数据显示!一季度!我市主要食品

价格上涨明显( 受天气及节日等因素

的影响!今年年初!我市鲜菜价格一路

攀升!一季度!我市鲜菜价格同比上涨

%$.!0

(受节日)供给等因素影响!我市

猪肉价格从去年年中起! 开始进入上

涨通道!今年一季度!畜肉价格同比上

涨
$1.$0

( 而鲜果价格和蛋价则呈下

降趋势 ! 其中 ! 鲜果价格同比下降

$/."0

!蛋价同比下降
/.%0

(

*受节日减少 ) 气候转暖等因素

的影响!鲜活食品价格将趋于回落( '

市统计局地调队工作人员分析 !未来

*+,

出现大幅波动的可能性不大 !整

体物价走势仍将以温和上涨为主(

!线索提供"黄伟#

一季度"我市 !"#同比上涨 $%&'

八大类价格指数*五升三降'

!

昨日$两名工人正在洼冲沟河堤上安装护栏% 为打造生态周口&宜居周口$实现洼冲沟'水清&草绿&风景美(的目

标$市水利部门按照打造城市生态水系的规划和目标$积极稳步实施洼冲沟改造工程% 目前$该工程进展顺利%

记者 沈湛 摄

三人溺水险丢命
#老总$深夜勇救人

!

昨日$一名工人正在市体育中心内维修路面% 市体育中心是市民休闲健身的最

佳场地$为了给市民营造一个良好的锻炼环境$该中心适时对损坏路面&健身器材等

进行维护% 记者 沈湛 摄

!

记者 卢好亮

郭志强!

$#2%

年出生于商水县白寺

镇郭庄村(

$##1

年!迫于生活压力!他四

处打零工(

$##2

年
$&

月!他拿着借来的

$2&

元钱只身一人踏上了南下广东的列

车( 历经十多年的打拼!如今!郭志强成

立的勤旺集团资产超过
"

亿元!拥有员

工上千人(

在不锈钢线材生产车间! 一台台拉

丝机如同一只只桑蚕一样吐出一道道丝

线(经过生产流程处理后的线材!被输送

到自动打包机流水线上打包成规格统一

的成品(郭志强告诉记者!这台由公司自

主研发的自动化线材打包机! 在行业内

还是首创!有完全的知识产权(

*这些线材将被运往螺丝厂) 弹簧

厂!制成各种规格标准的螺丝和弹簧( '

郭志强告诉记者!集团旗下产品广泛应

用于工业 )交通 )通讯 )食品 )电力 )家

电)精密机械等领域 !还直接出口到俄

罗斯)泰国)马来西亚)哥斯达黎加等
/

个国家( 目前!集团主要客户有富士康)

美的 )新宝 )创维 )海信等
!&&

多家企

业!与格力)海尔)奥克斯的合作也正在

洽谈(

南下途中立下十年奋斗目标

$##2

年
$&

月! 郭志强接过母亲借

来的
$2&

元钱登上了南下的列车 !当

时!其儿子才出生
1

天( *男儿当自强(

要让家人过上好日子!就必须有加倍的

付出( '在火车上!郭志强给自己立下两

个奋斗目标#六年之内挣到
$&

万!十年

之内挣到
$&&

万(

从周口到东莞的火车票票价是
##

元!在东莞东火车站被骗走
"&

元钱后!

他身上只剩下不到
3&

元钱!别说住店!

就连吃饭也成了问题 ( 在郊区的香蕉

林)荔枝林住了三天三夜后 !郭志强在

一家洗涤厂找到了一份洗衣服的工作(

接下来的半年!他每天从下午两点一直

工作到第二天早上四五点!每天工作
$1

个小时!一个月挣
3&&

元钱(

$##/

年
%

月! 郭志强离开洗涤厂!

来到东莞人才市场找工作!遇到了扶沟

籍老乡李长山( 李长山是一家台资上市

公司的行政部主管!主要负责招工( 有

了这个关系!郭志强顺利进入这家生产

拉丝的台资公司(

*我没找工作时就开始学习销售)管

理等方面的知识( '郭志强说!进厂第一

年! 他从普通工人到办公室文员再到车

间主管!一年连升三级(

由于从小习武!郭志强练就了不错

的身手( 走上管理岗位后!闲暇时间多

了!他就在工作之余开班收徒 !每人每

月收
"&

元!一个月下来!郭志强又有一

笔可观的收入(

郭志强的这一举动!引起了台湾老板

的注意( 台湾老板非常反感!生怕郭志强

弄出什么乱子! 便给他调动了工作岗位(

名义上是调动岗位! 实际上就是赶他走(

无奈之下!郭志强于
"&&$

年
$&

月辞职(

辞职后!不知道何去何从的郭志强

流下了男儿泪(

后来!郭志强听从一个熟人的建议!

拿出
%

万多元积蓄开了一家理发店!开

始人生中第一次创业( 由于没有办理营

业执照! 理发店多次被当地工商部门查

封!在坚持了一年多后被迫关门(郭志强

血本无归!一切又从零开始(

而此时! 郭志强的妻儿来到东莞!

加上亲戚
1

口人挤在一间
"&

平方米的

出租屋里住了半年(

"&&"

年底!郭志强看到一家不锈钢

制品贸易公司的招工广告!便应聘到该

公司当业务员( 入职第八个月时!郭志

强仅业务提成一项就能拿到
3&&&

多

元(

"&&%

年
/

月!因老板发生意外事故

导致公司无法继续经营!而库房里还有

$&&

多吨库存(就在这个时候!一名业务

员卷走了
/

万元货款!这可急坏了老板

娘( 最终!经过努力!郭志强和老板娘找

到该业务员!要回了被卷走的货款( 郭

志强本分)踏实的性格给老板娘留下了

深刻印象! 她委托郭志强把库存卖掉!

并答应给他一定的返点( 郭志强用了
%

个月时间把库存全部卖掉( 此时!郭志

强拥有了
$&

万元积蓄(

"

万元本金"孵出#上亿资产

*赚到
$&

万元后 ! 还清了欠下外

债!剩下的钱用来干什么/ 创业1 '郭志

强坚定地说(

在当业务员期间!郭志强建立了自己

的客户群!如今缺少的是货源(当时!珠三

角地区没有生产不锈钢拉丝线的企业!郭

志强不得不跑到江苏找货源( 后来!郭志

强从一家不锈钢线材生产企业进货!然后

运到东莞卖给多家螺丝厂)弹簧厂(

*做2二道贩子3很难有大发展( '于

是!郭志强找到朋友黄勇 !由他自己出

资
1

万元)黄勇出资
!

万元!于
"&&%

年

$$

月成立了勤胜五金商店!专做不锈钢

线材贸易(

$&

万元起家!第二年就变成

1&

万元!第三年变成
$/&

万元%%经过

1

年*滚雪球'式的发展 !至
"&&#

年 !他

们的资金已经积累到
#&&

多万元( 勤胜

五金商店升级为一般纳税人后!更名为

勤望五金制品有限公司! 实现了生产)

销售*一条龙'(

"&&#

年!郭志强和本地商人卢耀明

共同出资
$3&&

万元! 成立了东莞市金

蚕五金制品有限公司!从事五金制品出

口业务!而勤望五金制品有限公司则主

要从事内销业务(

"&$%

年!郭志强成立勤旺集团( 几

年后 ! 集团已发展成为拥有员工上千

人) 客户
!&&

多家的大型集团化企业(

截至目前!勤望集团旗下拥有东莞市金

蚕五金制品有限公司)东莞市金蚕五金

制品有限公司第二分厂)东莞市聚盟金

属制品有限公司)东莞市海星五金制品

有限公司和东莞市鑫友五金制品有限

公司( 产品包括各类精密弹簧)各种不

锈钢线材)各种电子散热片)各类螺丝)

各种铁线)各类全自动化机械等(

*挣
$

个亿的目标已经不在话下

了( '采访中!郭志强向记者透露!他正

在筹建两家新公司!生产销售自动化设

备+++线材打包机)工业机器人等(

看来!郭志强早已给自己谋划好了

更高的目标(

天生就是做生意的料

*我天生就是做生意的料( '郭志强

这样评价自己(

*我小学二年级就开始做生意了 (

我每次买两毛钱贴画!拿到村里卖
"

分

钱一个!年底一算账
4

赚了两块多( '这是

郭志强人生中挣到的第一笔钱( 郭志强

回忆说!家里种的甘蔗)粮食!他都拿到

集市上去卖(

$##3

年!高考落榜后 !郭志强和同

学一起到新乡市一个砖瓦厂打工挣钱!

准备来年再考( 砖瓦厂全是重体力活!

瘦小的郭志强每天一大早起床一直干

到天黑!一个暑假挣了
3&&

元钱(

让人伤心的是!复读了一年的郭志

强还是没有考上大学( 于是!暑假期间!

他到陕西潼关投奔一个远房亲戚 ( 不

料!由于上当受骗!干了一个暑假!郭志

强一分钱也没挣到( 后来!他爬上拉煤

的火车来到开封( 在接触到河南大学自

考招生人员后!郭志强跟着他们一起去

各地招生!并获得一个免费在河南大学

自考班学习的名额(

在河南大学上学期间!郭志强又开

始做生意( 他到武汉)广州批发衣服和

化妆品!然后回学校卖( *那时!在高校

摆地摊还是一件新鲜事( '郭志强说!他

趁着学生吃饭的时间在学校食堂旁摆

地摊!有时还到学生宿舍挨门推销( 郭

志强说 !在大学的几年时间里 !他挣的

钱足够自己的花销(

让每一名员工都成为公司股东

*前段时间! 集团刚在信阳市固始

县买了
/3

亩地!规划投资建分厂( '郭

志强告诉记者(

事业发展的同时!郭志强没有忘记

回馈社会( 他个人出资
"&&

多万元!加

上政府投入的
$&&

多万元!在信阳固始

县观堂乡创办了一个二级敬老院 !目

前!主体工程已完工 !不久就可以投入

使用( 除此之外!他还捐资助学!并为家

乡修路(

*我用人比较大胆!突出诚信!注重

实战能力 !其他都是次要的 ( '郭志强

说!他的最终目标就是 !让勤望集团早

日成功上市!让每一名员工都成为公司

股东)共享企业发展成果(

我市开办跳蚤市场
"&&余名孩子来*淘宝'

郭志强)左#向客户介绍生产流程


