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只需一张身份证 新风云 !快乐贷回家
!!!!!!

本报讯
"

月伊始! 奇瑞公司推出金融购

车"圆梦计划#$针对新风云
6

推出"一张身份证

新风云
6

贷回家%活动!只需提供一张身份证!

即可让购车不再是梦想$

贷款门槛更低

选择银行贷款购车!需房产&户口&担保人&

担保抵押& 银行流水证明& 单身证明等系列条

件'如选择一般的汽车金融公司贷款!需提供房

产&户口&银行流水证明&固定职业&居所证明

等' 如选择奇瑞提供的金融贷款方案! 门槛最

低! 只需要提供一张二代身份证! 就可申请到

"1

个月以下(含)期限的金融贷款$

贷款流程更快

选择银行贷款购车! 流程繁琐& 办理周期

长'如选择一般的汽车金融公司贷款!流程相对

银行有所简化!但仍需提供各种证明材料!仍需

很长办理周期' 如选择奇瑞提供的金融贷款方

案!无户口&房产&担保人担保!甚至不用提供银

行流水证明&单身证明等证件!只需提供一张身

份证即可申请!流程简化
7

一日审批!方便快捷$

如果你手头紧&攒不下钱!你还可以选择*首付

!

万 日供
"8

元%超低首付方案$ 五年期贷款!

每日仅需
"8

元!堪比打车费$

新风云
!

产品力更强

*一张身份证 新风云
6

贷回家%贷款方案

的吸引力固然重要! 但更重要的还是取决于新

风云
6

较强的产品竞争力$ 新风云
6

采用全新

鸥翼式仿生学设计!全系标配多功能方向盘&皮

座椅& 倒车雷达等人性化配置! 增配天窗及

9:;

自动变速器!提升驾乘舒适性的同时全面

满足不同消费者的需求$

这个春天!不要再错过!赶紧将新风云
6

贷

回家!畅享有车生活的新乐趣吧+ !郭世维"

新世代天籁周口正式上市
!

记者 乔乔

本报讯
"

月
6"

日!新世代天籁在东风日

产周口威诚专营店正式上市!两个级别共
$

款

车型!分别采用
6<=>

与
6<8>

发动机!官方指

导价格为
!$<$?

万元
@6A<A?

万元$ 东风日产总

经理松元史明透露!新天籁要重新夺回中高端

市场的销量冠军宝座$

在现在大众坐稳江山的情形下做到这一

点显然不容易$ 新天籁要夺冠就要走出新路

子! 多年前老天籁一炮而红靠的是品质加营

销! 这回新天籁依靠的是产品力以及两大利

器,,,魅力价格和至诚服务$

首先!新天籁
!$<$?

万元
@6A<A?

万元的价

格很有震撼力!再度成为中高级车市场的*价

格杀手%$对比入门级!可以看到新天籁的价格

在日系车中是最低的!而且比起欧美竞争对手

更有
6

万
@"

万元的价格差$ 与老款天籁相比!

仅从工艺配置来看!新天籁也多了
"

万元的价

值提升$

值得一提的是新天籁在发扬了老款舒适

静谧&配置高的特点的同时!在操控性方面也

做了*加法%!打破以往日系中高级车靠*舒适%

与欧洲车靠*操控%的旧印象!在悬挂性能&动

力性能&刚性车身上大下工夫!使得新天籁也

成为一辆*驾驶之车%$

此外!新天籁还将*服务%概念玩到了极

致$ *天籁行动%的服务政策很有冲击力-凡购

买新世代天籁的消费者!均可享受东风日产提

供的*

$

天包换%&*

1=

天免费出险代步%&*

"

年
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智行
$

免费享%三大服务政策$新

世代天籁承诺*七日包换%可谓走出了淘宝式

的亲民售卖路线$

在所有的合资汽车厂中!面对市场变化和

消费者的需求! 东风日产的嗅觉是最敏锐的$

东风日产乘用车公司副总经理任勇表示-*我

们关注的核心!就是倾尽所能提升客户价值体

验$ 也许有些举措在业界看来有些超前$ 但对

我们而言!就是要用最具诚意的行动确保新世

代天籁车主是最幸福的$ %

轻型校车市场引商用车企业竞逐
在今年的全国*两会%期间!对于校车的推

广!有多位人大代表提出国家应该加大投入力

度$ 对客车生产企业来说!校车市场的快速增

长自然引起他们的重视$ 根据记者的了解!目

前很多企业看重轻型校车的潜力$

校车销售中的主力车型

学生的安全问题一直是社会各界所关心的

问题!尤其是近几年校车事故的频发!让社会各

界更加关注学生上学& 放学路上的安全问题$

#=I6

年
A

月
I=

日国务院正式发布 .校车安全

管理条例/!

"

周后国家标准委发布了 .专用校

车安全技术条件/$ 政策法规一出台!很多商用

车企便纷纷推出各自的专用校车!投入力度之

强!研发速度之快!着实让人振奋$

南京依维柯相关负责人告诉记者!国家标

准委颁布的.专用校车安全技术条件/更加注重

车辆安全性能&车辆配置的人性化&车辆安全管

理的可操作性$ 单就技术层面而言!.标准/对

校车提出的升级要求并不高!多数车企的现有

技术都能满足这些条件$

在全社会的共同关注下!

6=I6

年我国校车

销量出现大幅度的增长$ 中国客车统计信息网

统计的
8=

家企业中! 有
"I

家销售校车!
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年
8

米以上的校车共计销售
681J8

辆$ 值得注

意的是! 在所有校车中!

8@?

米校车是主销车

型$中通客车品牌文化部部长李笃生告诉记者!

中通客车
#=I#

年销售客车
#===

多辆! 仅
8

米

级&

1

米级校车就销售了
I===

多辆$ 这一长度

段的客车按照划分标准!都在轻型客车之列$

竞争优势突出

据了解!轻型校车受到市场欢迎!与目前国

家补贴政策不到位以及城市需求特点有关系$

目前!购买校车的主体有不少是私立幼儿园!使

用轻型校车!价格比较低!而且在城市中也便于

穿梭和停靠!特别是对于那些规模较小的幼儿

园来说!适应性更强$ 在国内很多城市!大部分

中小学校并不是建立在交通便利的大道旁!更

何况在北京&上海&广州这样拥堵的一线城市!

大中型校车(

#=

及
#=

人以上)寸步难行$ *一些

学校位于很深的巷子里!在这种情况下!大型校

车的作用大打折扣!因为巷子很窄!大型校车就

只能停在巷口!学生出了校门还需要走一段很

长的路才能坐上校车$ 如果是小型校车!这方

面的问题就很好解决! 可以直接将车开到学校

门口!方便学生出行$而且大型客车对驾驶员的

要求也比较高! 运营单位相应的就需要付出更

多的人力成本$ % 上汽大通相关负责人告诉记

者$据悉!南京依维柯将在青岛举办了一场公益

活动!使用的就是长度在
$

米以内的轻型校车$

事实上! 相较与交通环境便利的大中型城

市! 农村地区的孩子们更需要有一辆安全的校

车接送他们上下学! 而校车事故频发的 *重灾

区%也恰恰是在交通不便的乡村城镇地区$农村

道路崎岖狭窄&路面高低不平!通过性不好!对

车辆的长度和宽度有不少限制! 轻型校车在这

里的适应性更好$另外!考虑到我国社会发展的

实际情况!国家政策也倾向于鼓励校车在农村&

乡镇的发展!对农村&乡镇校车给予更多的资金

支持$ 这也是企业关注轻型校车的原因$

与那些关注大城市校车运营的企业相比!

南京依维柯更注重校车在三四线乡村城镇的整

体适应性$为此!南京依维柯进行了上千次的实

地测试和模拟试验! 并根据各种可能出现的路

况环境不断调整和提高车辆适应性$

南京依维柯作为最早参与中国校车标准起

草的车辆制造企业! 通过对中国城乡道路通行

条件的充分调研和产品适应性开发! 经过高寒

高原和高温高湿环境的道路试验! 打造出了数

款高安全性&通过性和经济型的中小学生校车$

#==#

年!北京市政府率先为农村寄宿制学校配

备
I""

辆依维柯校车'

#=="

年
I#

月!南京市政

府为农村偏远小学配备
?#

辆依维柯校车'

#==?

年
"

月!山西朔州市政府!为下属
1

个县级教育

局的农村寄宿制学校配备
"=

辆南京依维柯专

业校车!作为其接送寄宿学生的专用校车$南京

依维柯校车历经十年研究! 不断优化安全行驶

性能! 已经得到了众多教育机构和中小学校师

生们的认可和赞誉$

服务需求更大

不过相对于在城市运营的校车来说! 校车

在农村的运营!面临的困难更多$

企业除了要生产出合格的校车! 还要对校

车行驶区域的路况& 运营的成本以及车辆维修

保养的及时性和便捷性等相关事项! 进行客观

地分析并提供完善的配套服务措施$ 目前校车

的购买以政府出资& 政府补贴和学校自行购买

这三种方式为主! 而乡村城镇学校的校车基本

是由政府出资购买$ *从表面看!政府0埋单1似

乎解决了孩子们的上学安全问题! 然而想要真

正实现0校车下乡1!这仅仅只是南京依维柯迈

出的第一步$在校车到校的同时!我们还要考虑

车辆售后服务的便捷性! 这点对保障经济条件

相对落后的乡村小学尤为重要$ 南京依维柯目

前在全国有
#8=

余家服务网点! 同时还可提供

全球领先的0服务动车1式主动&上门&快捷式专

业服务$%南京依维柯销售公司相关人士告诉记

者$ 据悉!南京依维柯在校车交付的环节!还将

开展包括对校车驾驶人员进行专业培训& 与学

校配合辅导学生当事故发生时如何自救等一系

列的配套服务举措$

!吕晓晨"

东风自主乘用车
打造三大品牌

!"!"

年之前研发投入
达

#$%

亿元

上周! 记者从东风内部

人士处获悉! 该集团 *大自

主% 乘用车未来计划效仿通

用的模式! 把东风柳汽的风

行& 风神和郑州日产东风系

列划分为低& 中& 高三大品

牌! 共同归属于东风自主乘

用车板块里$

据上述人士透露!未来

风行品牌之于东风!相当于

通用的雪佛兰!品牌理念是

*关爱家庭%'风神则相当于

别克!塑造*时尚科技%的中

端品牌形象'而郑州日产里

挂东风标志的车型未来将

成为东风自主乘用车下的

高端品牌!以*专业信赖%为

产 品 核 心 诉 求 ! 相 当 于

G:B

(通用旗下高端
:KL

部门)$
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年!东风汽车明确

提出*大自主%战略!其中东

风旗下的自主乘用车将追求

*协同效应%! 共享零部件以

及渠道等多方资源以达到成

本最优化的目的$ 从去年开

始! 东风汽车已经开始建设

未来共同销售的渠道!即*协

同店%!上述三个品牌的车型

将共同在该店展厅销售$ 网

络首先选择在福建龙岩&湖

南湘潭和吉林鑫慧三地$ 目

前! 三家协同店已经开始投

入运营$

至于协同背景下! 三个

同为双燕标但目前分属不同

子公司的产品系如何进行差

异化的重新定义! 东风今天

终于给出答案- 分别打造成

低&中&高三个品牌$

按照东风汽车的规划!

其在
#=I#

年已经建立了全

面的产品开发和市场调查体

系!技术中心完成了汽车
I=

大系统的技术模块化$此外!

东风乘用车未来还将在武汉

建设一个汽车试验场$ 据了

解! 未来上述三大品牌可能

在车型平台以及可通用的零

部件上进一步共享资源$ 另

据介绍 !

#=I"

年至
#=#=

年

间! 东风乘用车将投入
I8$

亿元研发费用! 平均研发投

入占比达
8M

左右$

!据#新京报$"


