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!周口白酒排行榜名次依据各款酒获得的

短信投票数排列"本期截至
!"

月
!#

日
!#

时# $

!周口白酒排行榜"

邀请你投上神圣一票
周口酒民队伍庞大"""位居全国省辖市前列#

周口酒品种类繁多"""本地外地白酒超百种#

周口酒水消费超前"""多款名酒销量数第一#

周口酒民口味多变"""两年喝倒三个酒牌子#

现在周口流行什么酒$ 请拿出手机为你所喜欢的

白酒投上一票%让你的最爱登上我们的&周口白酒排行

榜'# 让广大市民从千万选票缔造的排行榜中%发现今

天周口白酒市场的风向标#

短信格式
.

白酒名称(越具体越好)

.

投票理由(

,/

字以内)%发至
+%"%$-+,#&"

# &周口白酒排行榜'每

周一更新%欢迎您的关注#

现在流行什么酒!

请看周口白酒排行榜
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古井红运

()*$

红花郎
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宝丰国色清香
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沱牌窖龄特曲
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茅台迎宾酒
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双沟青花瓷
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就餐时不给发票*菜品中有异物*

被迫接受最低消费*油烟扰民*

假冒伪劣酒水*服务态度恶劣*

强制使用一次性消毒餐具*
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发现以上情况% 请拨打监督热线电

话% 我们将在第一时间关注您的呼声%通

过记者的调查与呼吁%引起有关部门的重

视%让您的合法权益得到维护#
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记者 付永奇 梁照曾

本报讯 在!周口晚报"创刊
!$

周年

之际#由周口报业集团主办的酒水餐饮业

大型高峰论坛$$$%节约&创新&发展'高

峰论坛将于明天举行( 届时#国内各大主

流酒企)周口主流酒商)餐饮业老总将莅

临论坛#共同探讨酒水餐饮发展大计(

"$!%

年
!"

月
""

日 #是 !周口晚报 "

创刊
!$

周年的庆典日( 面对姗姗而来的

创刊日# 对于周口报业传媒集团的传媒

人来说#我们内心充满了激动和自豪( 我

们心中充满喜悦和温暖# 我们心中充满

感恩和谢意# 因为在晚报和报业集团发

展的历程中# 来自社会各界的关爱和支

持# 尤其是酒水餐饮行业的诸多企业及

企业家们的鼎力支持#如苏酒实业)宋河

股份)祥龙四五酒业)水井坊)泸州老窖)

亿星集团) 华富酒业等给予我们无穷的

力量和信心(

作为周口的主流媒体# 周口报业集

团以!周口晚报"创刊
!$

周年为契机#欲

和酒水餐饮业的各大企业一道# 共谋行

业发展#共同开拓市场#树立远大发展愿

景# 推动行业及周口经济社会更好更快

发展( 为此#周口报业集团在!周口晚报"

创刊
!$

周年的庆典日子里 #举办以 %节

约&创新&发展' 为主题的酒水餐饮业高

峰论坛( 论坛内容将围绕在新的形势下#

行业如何实现资源整合) 实现报企强强

联合)实现新的经济增长点等#并邀请企

业界人士为报业集团发展及周口晚报发

展建言献策(

推动周口经济社会发展# 将行业经

济和市场蛋糕做大做强# 是我们报业传

媒) 酒水餐饮业各大企业及社会各界人

士共同的心愿( 在此背景下#发展)创新

是我们共同的话题和愿景# 也是我们共

同的目标和方向( 在这个充满激动)豪情

和理想的季节# 周口报业传媒集团欢迎

各大酒企)餐饮名企莅临论坛#共谋发展

大计(
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记者 付永奇 梁照曾
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本报讯
!"

月
!!

日#苏酒集团在周口举办洋河老字号发

布会#宣布其针对百姓消费和婚庆市场开发的又一款老字号

系列白酒投向市场#将在激烈的婚庆用酒市场分一杯羹(

洋河大曲是中国家喻户晓的名牌产品#作为中国名酒品

牌#已成为白酒百亿俱乐部成员#此前开发的系列产品#以棉

柔的品质深受消费者喜爱( 此次苏酒集团再次开发出洋河老

字号#针对百姓消费市场#又一次注入中端新产品#为争夺市

场埋下伏笔(

应该说#苏酒集团的洋河派系从此前的%梦之蓝')%天之

蓝'的市场投放所产生的铺天盖地的公关效应#竖起了中国

白酒业的又一个成功典范( 两款针对中端消费的酒品#销售

一路强劲(

目前#其开发的老字号系列酒细分为元字号)明字号和

清字号三个单品# 市场定价分别是
#''

元)

%''

元和
!''

元#

瞄准的仍然是中端消费市场( 与蓝色经典定位时尚不同#老

字号系列更侧重突出洋河深厚的历史文化底蕴( 当日#周口

各大经销商出席了新品发布会(
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每年一度会聚行业大佬们的%中国白

酒东方论坛'日前在北京举办( 尽管各酒

企老总们依然如约出席#但与往年会场一

片其乐融融的热闹景象相比#%压力大'几

乎成了老总们的口头禅( 的确#今年的大

形势使得这些白酒企业大佬们确实没法

再像以往那么轻松和惬意#一位川酒老总

面对记者时连说了两遍 %今年压力太大

了'(他说*%喝酒的场合少了#高中低档酒

都在萎缩( '更有酒企老总坦言*%今年外

界对白酒行业的报道几乎都是负面的#这

样的舆论环境在白酒几十年的发展中都

从未有过#几乎将中国白酒业黄金十年塑

造起来的形象毁于一旦( '

白酒行业明年可能开打价格战

泸州老窖集团总裁张良在论坛上直

言*%白酒的明年会更冷( '他称#遏制公款

消费只是白酒行业走入低迷的一个引子#

而前些年行业高速发展时无序扩张产能

的后遗症#明年才会真正显现#因此明年

开始才是白酒行业最艰难的时期( 他预

计#这场寒冬应该有三至五年( 五粮液股

份公司副总经理朱中玉也表达了对产能

过剩的担忧#%前几年白酒行业年均
%$(

以上的增长肯定不健康#投资过热)产能

过剩)价格离谱等行业乱象终将被市场惩

罚'(他认为#回归白酒的性价比将是大势

所趋# 未来白酒必须以消费者为中心#推

出高性价比的白酒( 张良则预计#明年各

厂家为了抢夺市场#很可能将掀起白酒价

格战#真正残酷的竞争明年才会到来(

酒厂依然纠结该不该降价

不过记者在采访中也了解到#白酒尤

其是老牌白酒该不该大幅降价+ 依然令

很多企业纠结( 适合大众需求肯定要自

降身价# 可一旦大幅降价又担心多年累

积的品牌价值会付之东流# 而且很容易

与其他品牌陷入同质化恶战# 这都是老

牌白酒企业所担忧的( 因此%减量保价'

依然是目前多数酒厂对主打品牌的防守

策略#但究竟能不能守住#对它们来说也

是未知数(

名酒企业打进中低端市场

事实上#多数白酒企业目前已经开始

通过子品牌或子产品进入了中低端市场(

比如泸州老窖# 此前已经推出了针对
'$

后人群的%青春小酒'#五粮液的%低度系

列'也把酒吧)夜场当作了潜在市场( 此

外 #宋河的新品白酒 %嗨
'$

')剑南春的

%纯享
"!

' 等都在致力于培育未来市场(

不过在目前看来#这些%远水'还很难%解

近渴'# 因为眼下的业绩压力对白酒企业

老总们更为现实(

(北青)


