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新华保险喜获!最佳寿险品牌"称号
!!!!!!

近日!由东方财富网"天天基金网主办的年度

大型财经评选活动#

06/7

东方财富风云榜$在上海

举行了颁奖盛典!新华人寿保险股份有限公司荣获

#最佳寿险品牌$称号%

&东方财富风云榜$年度评选自
06/6

年以来!

至今已成功举办了五届!全国累计参与投票人数达

5566

余万! 已成为中国财经行业最具影响力的年

度评选之一%此次活动以&一亿投资者的价值选择$

为口号! 自今年
/6

月
00

日正式启动在线评选!并

经过网络投票统计和专家评审两个环节!最终产生

75

个榜单'覆盖财经新闻"银行"基金"保险"证券"

期货"信托"汽车等八大类别(

新华保险之所以能够摘取 &最佳寿险品牌$的

殊荣!有赖其自
06//

年以来!积极稳步推进的转型

计划(随着
06/7

年新华保险十大体系'六大平台建

设的布局完善! 连续多年的转型成果开始集中呈

现(根据新华保险
06/7

年三季报显示!公司前三季

度净利润
15201

亿元
8

同比增长
162/98

每股净利润

0:65

元
8

业绩超出市场预期( 年化总投资收益率

;:19

!创出近年新高( 保单销售回暖在三季度得到

持续!前三季度原保险保费收入约
<10

亿元
8

同比

上升
/=:59

!比业绩数值增长更为珍贵的是!公司

价值转型效果显著
8

营销渠道传统险和健康险占比

大幅提高(

06/7

年三季报显示!新华保险通过终身

型产品和健康险产品等高价值产品的推动
8

险种结

构和缴费结构明显改善(

随着新国十条的出台! 不断释放政策红利!

06/;

年新华保险全面转型后的更多成果更值得期

待(

!新华"

遗失声明
!!!!!!

保单打印纸 )

>!66/4

*!共

计
716

份 ! 以下有价单证已遗

失!现声明作废+ 号段如下,

666600/<1<;/??666600/<1=6;@

666600/<1=;/??666600/<A666@

666600/<A66;??666600/<A606@

666600/<A676??666600/<A6;6@

6666070<50=0??6666070<50=5@

6666070<A1</??6666070<A1<;@

6666070<<=15??6666070<<=1;@

6666070<=/77??6666070<=/A;@

6666070<=/<5??6666070<=/<;@

6666070<=7<0??6666070<=7<7@

6666070=60;1??6666070=60A;@

6666070=6<;;??6666070=6=66@

6666070=6=5A??6666070=6=;6@

6666070=/511??6666070=/5A6@

6666070=/;;=?66666070=/;A;@

6666070=/;<7??6666070=/;<;@

66660;6=761;??66660;6=7/66@

66660;6=;;=1??66660;6=;10;@

66660;6=;11;??66660;6=;1A;@

66660;6=;==A??66660;6=166;@

66660;6=1675??66660;6=16A;@

66660;/6//<<??66660;/6//=;@

66660;/6/0A1??66660;/6/0<;@

66660;/6/507??66660;/6/50;@

66660;/6/550??66660;/6/70;@

66660;/6/7<6??66660;/6/7<;@

66660;/6/;67??66660;/6/;/;@

66660;/6/;57??66660;/6/;5;

6666070A=;=6

-

6666070<=1=/

-

6666070=6=07

-

6666070=/065

-

6666070=/5=;

-

6666070=/750

-

6666070=/;6/

-

6666070=/1==

-

6666070=/A65

-

66660;6=;<0A

-

66660;6=1=/;

-

66660;6=A71<

-

66660;6==616

-

66660;/6//A1

-

66660;/6/06/

-

66660;/6/7=0
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新华人寿保险股份有限公

司周口中心支公司

$&!"

年
!$

月
!'

日

展示实力和形象的舞台
联系群众和客户的纽带

金融
保险

周口晚报
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周口保险协会
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期

平安产险
成功承保中国交建统保第一单

!!!!!!

近日! 平安产险成功入围中国交建保险合格

供应商并首席承保中国交通建设股份有限公司

)以下简称中国交建*佛山地铁
0

号线一期工程保

险项目!涵盖建筑工程一切险'雇主责任险及施工

人员意外险全部三个险种!总保额超
566

亿元!份

额内保费逾
5;66

万% 该项目是中国交建财产保险

统保第一单! 也是平安产险历史上首席承保的最

大一单
BCD

项目%

中国交建是中国第一家成功实现境外整体上

市的特大型国有基建企业!

06/7

年营业收入
;71

亿美元!位列财富
;66

强第
/<A

位% 中国交建今年

开始推进集团化保险统保操作! 包括平安在内的

各大保险公司都十分重视与中国交建的合作% 在

总公司总经理室的支持下! 重点行业客户部统筹

规划!相关二级机构团结合作'积极配合!充分发

挥总分联动优势!确保实现公司利益最大化% 重点

行业客户部与上海分公司共同策划! 在统保招标

前期安排了一系列的展业活动% 孙建平董事长亲

自访问了中国交建高层!通过高层互动!强化了客

户对于平安品牌形象与综合实力的认可! 为平安

产险成功入围中国交建保险合格供应商并首席承

保佛山地铁
0

号线一期工程险项目打下了坚实基

础%

在佛山地铁工程项目招投标期间!总部重客'

核保'理赔'风控'再保'分公司相关人员通力协

作!最终以为本项目量身定制的稳健'细致'长远

的服务方案!专业'稳定'多元的服务团队赢得了

中国交建的信任! 从十多家竞争对手中脱颖而出

夺得了全部险种的首席承保人资格%

佛山地铁
0

号线一期工程是中国第一条全线

BCD

投资'建设'运营的地铁线路!是中国交建从

#施工商$向#施工商
E

运营商$战略转型的标志性

项目% 平安首席承保佛山地铁
0

号线一期工程不

仅强化了平安在地铁工程险领域的领先优势!更

对于平安产险抢抓交通基建央企战略转型机遇

期' 引领国内大型工程保险项目承保新模式具有

重要的战略意义%

!平安"

泰康人寿喜迎冬至
举办!冬至包饺子"活动

!!!!!!/0

月
00

日是农历冬至节气!按照传统习俗冬

至这一天吃了饺子!这个冬天就不会冻耳朵了% 周

口中支为了体现公司的人文关怀!让员工感受到家

的温暖!

/0

月
00

日上午! 在中支范围内组织了一

场温馨的#冬至包饺子$活动%

大家为了既不耽误工作! 又能在中午时吃上

自己亲手包的饺子!各部门抽出#能工巧匠$轮流

上阵!谁有空谁到公司会议室!有事情的可以先自

行办公%活动现场大家一起动手!各式各样的饺子

应运而生% 众人拾柴火焰高!不到十二点!千姿百

态的饺子就包好了%

包饺子大家很积极!煮饺子大家更积极!轮流

煮饺子也成了此项活动的新的高潮% 但是煮饺子

并不是谁都能胜任的! 由于公司小食堂用的是电

磁炉!煮水特别慢!导致有一锅饺子半锅都没熟%

客服部经理煮饺子是个能手!被评为#先进煮饺子

手$% 大家围坐在会议室吃着自己亲手包的饺子!

大家心里都感觉到在这样严寒的冬天有了家庭的

温暖% 有些伙伴说,在公司大家一起包饺子'煮饺

子比在家里自己做有意思多了! 更加感觉到公司

的伙伴像一家人一样% 希望年年都有这样的活动%

通过这次活动! 使员工感受到传统节日美丽的同

时!也感受到了公司大家庭的温暖!增强了公司的

凝聚力!提升了员工的归属感%

!张岩"

富德生命人寿郸城支公司#筹$

开展合规知识培训
!!!!!!

自接河南省保监局通知!获批准富

德生命人寿保险股份有限公司郸城支

公司准筹文件后!我公司第一时间成立

了郸城支公司筹备小组!快速启动了鹿

邑支公司的筹建工作%

郸城支公司自筹备以来受到社会

各界人士的广泛广发关注!支公司的筹

备工作目前也正在紧锣密鼓的进行中%

俗话说兵马未动!粮草先行!为使郸城

新筹人员了解保险营销员管理规定'保

险从业人员基本行为准则及新型

产品信息披露管理办法并对反洗

钱的基本知识有一定的了解 !增

强反洗钱意识% 近日!周口中支法

律合规岗位人员在郸城支公司开

展了为期一天的合规知识培训 %

培训涉及了 .保险从业人员基础

知识/".重大信息报告培训/".反

洗钱培训)新筹机构 */等全方面

的合规知识内容! 并在训后组织

全体人员参与了法律法规知识测

试(

通过本次培训提高了全体人员的合

规意识!周口富德生命在总经理室的正

确决策及带领导下合规经营 " 稳健发

展" 确保业务与品质的双丰收 ! 并在

06/;

年开门红之际!伴随着郸城支公司

的成功筹备! 周口富德生命人上下同

欲"众志成城!必能在周口的寿险市场

再创新辉煌+

!生命人寿"

中国平安财神节上线
打造首个金融交易狂欢节

!!!!!!/0

月
00

日! 中国平安面向全体网

民推出 &金融交易狂欢节 $000&财神

节$! 传统金融" 及互联网金融主力产

品!将陆续上线限时发售返利( 这是金

融业首个囊括保险"银行"投资等产品

于一体的&赚钱$节(

&财神节$由平安集团牵头!产险"

寿险"银行"证券"陆金所等
/A

个业务

单位参与!共推出
/<

款主力产品!精心

打造
A

款高收益的明星爆款产品!力图

为网民呈现一个&

F?#$&&

$)金融商铺*的

大场景,理财客户将享受高收益的理财

产品"车主将获得
;66

元红包以及豪车

等巨惠返利"家庭个人将享受基于节假

日需求定制的重磅保险产品!还会配有

普吉岛旅行"高端护肤"豪车等大奖!福

利额度高达百万(

多款产品收益达
)&*

首个上线的爆款产品是高收益的

个人养老投资工具0&平安富盈人生$!

预期年化收益
=9

! 具体为
19

的产品预

期年化收益!加
59

会员专享福利( 认购

起点仅需
/666

元!期限
5

个月!有稳定

可预期的收益率( 陆金所平台将于
0A

日推出的稳盈0安
G

! 预期年化利率

/69

以上! 限时
5

天! 指定产品前
1

个

月!平安担保公司全额本息担保!高收

益低风险( 此外!平安财富宝
4HH

专门

定制的投资产品财富盈!预期年化收益

率为
/69

!持续期
/<6

天!其中
09

的收

益将于
06/;

年
/

月
/;

日发放到账(

证券开户#万二佣金$

/

月
/

日
?7

日期间! 平安银行将全

球限量首发羊年纪念金银钞 ! 总共

=====

套!原价
/;<<

元!活动期间限量

==

元秒杀!前
;66

套认购再送羊年银币

/

枚(金钞采用本色金精密压制工艺!银

钞采用高精度彩印工艺与本色银精密

压制工艺相结合!每枚纪念钞均有全球

唯一编码( 近期一波&牛市$行情!带动

4

股开户数暴增( 平安证券将在
/0

月

56

日推出&万二佣金$!利好股民( 客户

只需在
***:I$/<:-3#

网站和手机开

户!即可享受
4

股&万二佣金$"港股&万

三佣金$佣金优惠)含规费*!且还有金

牌投顾产品买一送一(

网上买车险可得
+,-./0 1

平安直通车险促销返利活动将在
/0

月
07

0

01

日登场! 凡是参加车险报价!

就可获
/0<

元车险红包!还有抽奖资格!

最高能再抽
<<<

元车险红包- 买车险还

有机会赢汽车
/

年免费使用权-此外网

上投保速度最快的客户还能免费得到

一台
%HJ3KG 1 H&LM

( 平安好车主
4HH

将

于
/

月
;

日推出!为期
5

天(最后一个爆

款产品是由壹钱包推出的航空飞行保

险&飞常幸运$!

/

月
<N=

日活动期间!购

买&飞常幸运$航空意外险!所有用户全

部
/

元!保障达到
;66

万!国内首创幸存

心理辅导金保障!遭遇飞机事故!生存

赔付
;6

万
N/66

万!直接赔付!无需提供

支出凭据(

自提出科技金融战略以来! 平安运

用新技术积极尝试新渠道" 新产品"新

服务!满足消费者的金融需求( 平安正

在为
<666

万个人客户"

066

万企业客户

提供全方位的专业金融服务!基于&金

融
E

生活$庞大的信息!利用&大数据"移

动"云$三种关键技术!更深入地分析客

户的行为 !了解客户的需求 !提升 &线

上
E

线下$的服务能力!为客户提供精确

的"一站式的综合金融服务和产品(

中国平安表示!财神节是公司在互

联网新科技背景下的一次大胆探索!将

线上平台与线下渠道优势相结合!给消

费者带来收益与实惠! 增强客户黏性!

基于满足客户在衣食住行玩!端到端关

联金融的需求( !张凉草"

中国太平洋人寿保险股份有限公司
周口中心支公司招聘

!!!!!!!

中国太平洋人寿保险股份有限公

司周口中心支公司因发展需要! 诚聘以

下人员
O

/:

内勤,

组训,

;

名( 全日制本科及以上学

历!保险"金融"经济等相关专业!

00N56

岁!相貌端正!性格开朗!有较强的沟通

和组织协调能力!有上进心!责任心强(

录用后签订劳动合同! 按劳动法规办理

各项相关待遇(

0:

外勤,

渠道客户经营部客户经理,

56

名(

大专及以上学历!

06N76

岁! 相貌端正!

性格开朗!能吃苦耐劳!有较强的语言表

达能力! 有良好心态! 对未来有明确目

标(面试合格并考取代理人资格证后!根

据.保险法/及相关法律规定签订销售人

员代理合同!从事保险销售工作(

联系电话,

<=6<;11

/5=5=760</<

)兰老师*


