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天津市津南区一工业园区! 庆龙民生食

品厂的生产车间内! 三条现代化生产线正在

低温环境中运行! 几名被食品加工服裹得严

严实实的工人正在工作" 从原材料分拣!到半

成品加工!直至成品装箱!均在这里完成" #去

年!我们厂刚更新了生产线!主要生产环节已

实现了自动化生产" 相对应的是!用工变得越

来越少" $谢文化说%

谢文化告诉记者!工厂在用人高峰期!工

人数量曾达到
!""

多人! 随着生产线的更新

换代!用工量递减" 虽然目前厂里只有
#"

多

名工人!但产量依然居高不下!平均每天从庆

龙民生食品厂销往天津及周边地区的速冻水

饺在
$%

吨左右"

&饺子的出厂价是
%

块
%

一斤!因为物美

价廉!口感好!质量有保障!多年来在消费者

中树立了良好的口碑! 许多客户都是老客户

介绍来的% $谢文化告诉记者!在保证质量与

口感的基础上!他采取薄利多销原则!占领市

场!在天津市速冻水饺生产销售领域!有了属

于自己的一席之地%

&目前!天津市大约有
&"'

的饭店'食堂

的速冻水饺是我们供应的! 在天津本地!

我们的销量能排在行业前三名"$谢文

化说"
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在天津!无论是饭店!还是单位

食堂!但凡有食客的地方 !饺子无疑

是饭桌上最受欢迎的主食之一"

来自鹿邑的谢文化! 不但饺子包得

好!而且还包出了名堂" 经过艰苦创业!他

开办了天津市津南区庆龙民生食品厂!生

产的速冻水饺每天销量达到
)"

吨!销

售额在天津本地市场名列三甲!在笑

傲津门的同时! 其产品还畅销周边

多个省市"
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岁的谢文化初中毕业后!离开老家鹿邑

县张店乡东谢楼村!带着
#*

元钱和一床被子!来到了天

津"

&因为当时家里很穷!而我又不甘于贫困!所以想要

出去闯一闯" $谢文化说" 至于穷到什么程度!谢文化告

诉记者!离家时!自己身上带的
#*

元钱盘缠!都是父母

找人借的"

到了天津!谢文化只剩下几块钱"为了谋生!谢文化

到南开区一处蔬菜批发市场买了一些蔬菜! 在路边贩

卖" 当时天津市的城市管理还不严格!让谢文化以及和

他一样的小贩们有了生存空间"

在天津餐饮界!周口人是个比较活跃的群体!当时

有不少周口老乡在饭店里当厨师" 经过老乡介绍!谢文

化在一家饭店谋得了一份刷碗的工作"

因为谢文化年轻热情!干活利索!学东西也快!饭店

厨师对这个年轻人照顾有加" 很快!谢文化就可以给厨

师打下手"

在天津!厨师带徒弟!入门的菜是做鱼!能把鱼做

好!就算是入门了"做了一段时间的帮厨之后!谢文化就

和师傅商量着学做鱼!在师傅的教导下!谢文化很快入

门!且厨艺突飞猛进"

一年多后!谢文化学成出师"
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年!谢文化离

开打工的饭店! 在塘沽区一家大酒店承包了厨

房!成为一名厨师"
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谢文化掌厨后!酒店经理发现!来酒店

就餐的客人反映! 谢师傅调的饺子馅很好

吃"

对于广大食客来说!皮薄馅大!是评价

饺子好坏的基本要求"尝过谢文化做的饺子

的人说!他包的饺子不仅皮薄馅大!而且吃

起来鲜香可口!汤汁浓郁!富有嚼劲"

因此!许多客人慕名而来!饭店每天爆

满"

谢文化从饺子上发现了商机!于是有了

辞职单干的想法"当谢文化向酒店提出辞职

时!酒店经理刘先生极力挽留"

此时的谢文化去意已决!虽然在酒店工

作期间与刘经理共事很愉快!但是为了今后

的发展!他还是决定离开" 他对刘经理说(

&我确实是自己想干生意!如果你听说我

走了以后!去别的饭店上班了!那是

我不够朋友% $
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离开饭店后!谢文化踏上了他的创业之路% 这一

次!他不再做厨师!而是自己包饺子!卖给天津市区的

饭店%

&出来创业时!我找人借了
%**

块钱!买了一个二

手的小冰柜!一辆旧自行车!在自行车的后座上!绑了

一个装饺子的纸箱子!每次买两三斤肉!包好饺子以

后!往饭店里送% $谢文化说%

谢文化的生意起步时!只算是&小打小闹$% 当时

的&生产线$是他亲手用铁皮搭起的简易台子!饺子的

制作过程!全在这条简易台子上完成%

饺子包好后!谢文化夫妇就推着自行车!从塘沽

区坐轮渡!到市区餐饮业比较集中的街道卖%

谢文化的经营模式很简单! 采用上门推销的办

法% 为了让饭店老板相信自己的产品!谢文化在推销

过程中!有时会当场煮一碗饺子!请饭店老板品尝%为

了打消饭店老板的疑虑!谢文化甚至向对方承诺(&饺

子放在你这里卖!卖不掉不收钱% $

饺子味道好!自然受到顾客欢迎!久而久之!找

谢文化买饺子的饭店越来越多!谢文化也积累了

一批原始客户!通过这些客户介绍!谢文化的

生意开始有了起色%
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随着市场的扩大!谢文化的岳父岳母加入了进来!再后来!谢文

化陆续招了几名工人!谢文化送货的自行车!也升级成了三轮摩托%

骑着新买的三轮摩托!行驶在天津街道上!谢文化觉得自己非常

风光!摩托车的轰隆声!似乎在源源不断地向他注入能量!令他干劲

十足%

&

!***

年那时候!我每天能卖出去几百斤饺子%当时在老家!普通

工人每年只能挣三四千块钱!那一年!我挣了
#****

块钱% $谢文化告

诉记者!当时小有所成的他!心里已经非常满足了%

当然!成就的背后!也伴随着一路的艰辛%

!***

年冬天的一天!天

津下起大雪% 对于常年在外送货!习惯了日晒雨淋的谢文化来说!下

一场雪并不会影响他当日的行程% 那天!他送完货!去菜市场买了一

车蔬菜!准备回家%

谢文化骑着三轮车经过海门大桥时!车子出了状况!发动机熄火

之后!再也发动不起来% &当时我就想!直接推回家算了% $谢文化说%

此时!谢文化离家还有好几公里的路程%

谢文化回忆说(&车上的蔬菜有几百斤重!推回家时!我的外衣是

湿的!内衣也被汗水膉透了!但我当时并不觉得累和冷% $

谢文化回到家换衣服的时候! 被他的岳父母看到! 老人们心疼

他!劝他不要那么拼命%

然而!此时正处于事业上升期的谢文化虽然辛苦!但在享受耕耘

与收获的过程中!他本人并不觉得累%

$%

年后的今天!已经步入中年

的谢文化!回忆起这段创业历程时!依旧表现出很享受的样子% &年

轻真好) $谢文化说%

谢文化很庆幸自己在年轻的岁月里!留下了奋斗过的痕

迹%
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由于业务越来越多!手里有了钱的谢文化!为了

方便送货!买了一辆天津大发牌面包车% &那是我们

村里第一辆车!以前过年不想回家!有车以后!就开

始想回家了% $谢文化说% 对他来说!过年的时候!开

着自己的车回家!有种衣锦还乡的成就感%

虽然在生意上小有所成!手里也有了一些钱!但

在当时! 谢文化的生意只局限于自家的小型手工水

饺作坊%

真正的转机出现在
!**%

年% 此时!谢文化生产

的饺子!已经在天津市卖出了名气% 当地技术监督局

领导发现后!找到谢文化!在该领导的指引下!谢文

化成立有限公司! 并办理
,-

企业食品生产许可证!

扩大经营规模! 在津南区开设了专门生产速冻水饺

的工厂%

有了正规的工厂!谢文化的业务量直线上升!其

生产的速冻水饺不仅畅销天津!还以天津市为中心!

向周边城市辐射% 如今!北京'唐山'沈阳'德州'保

定'石家庄等地均有代理商%用他本人的话说(&以

天津市为中心!

&**

公里以内的二线城市全部

覆盖% $
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在天津市津南区庆龙民生食品厂生产车间

里! 记者看到车间一角的电磁炉上面放着一个

煮饺子的锅% 谢文化告诉记者!这是为了方便生

产工人在现场试吃!以检测产品的质量!如果发

现产品质量和口感出现问题!可以及时解决%

&我做饺子这么多年!只要是在工厂里!我

每天都要尝尝我们自己生产的饺子% $谢文化告

诉记者!做食品是个良心活儿!必须做到以质求

存!如果抱着&省点钱!买点儿不合格材料也

没事$这种想法!那就是搬起石头砸自己的

脚%
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谢文化准备走多样化发展的道路! 在生产速冻水饺的基础上!增

加汤圆'粽子'扣肉等产品!让顾客有更多选择%

谢文化说(&我以前当厨师!做扣肉是我的强项!前不久!我试着做

了一批扣肉送到饭店里去!结果反馈很好% $

长期以来!谢文化的天津市津南区庆龙民生食品厂生产的速冻水

饺大多销往酒店'超市'饭店以及工地'学校'企业单位的食堂!虽然以

每天
$%

吨的销量!占据着天津市场的大量份额!但谢文化意识到!他

的产品!在天津市民中!品牌知名度并不算高%

当今社会!品牌意识被越来越多的企业家重视!树立品牌!提高知

名度!也成为谢文化当下面临的问题% 在交谈过程中!他向记者提到

国内几家大型速冻食品生产商的经营模式! 其中也包括家乡鹿邑

的志元食品!他希望尝试着从这些成功经验中!学到一些要领%

谢文化

谢文化在生产车间
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