
编辑
!

方珍
!"#$%&'()*+,(-./0123#

45

版
!

"#$ %&$

"#$ %#&

!"#$

年
%

月
.6

日 星期三汽车!生活

厂商!经销商集团纷纷有意快修店
渠道下沉同时求简

中国汽车流通协会发布的
/

月中国汽

车经销商库存预警指数为
/71/8

! 比上月上

升了
510

个百分点! 这已经是库存预警指数

连续
9

个月超预警线" 而今年
6

月! 我国

汽车产销量均回落到
:;;

万辆以下! 产销

同比均下降"

一方面是车市遇冷! 一方面是持续性

的高库存! 这给整个汽车流通行业带来了

巨大危机! 倒逼经销商自身和厂家的渠道

布局思路都要进行转变"

快修店或成新热点

近日! 一条大众 #中国$ 有意在国内

建设
.:;;

家快修店的消息再一次引爆了汽

车后市场的话题% 消息还称! 这批快修店

将主要承担日常保养与一些小维修业务 !

并且未来的快修店将涵盖进口大众& 上海

大众& 一汽大众等大众品牌! 保修范围还

有可能涉及奥迪& 斯柯达等其他大众集团

品牌"

新的 '汽车销售管理办法( 虽然迟迟

未能出台! 但随着新政策的落地! 原有的

零配件销售体系会被打破! '汽车维修技

术信息公开实施管理办法( 也同样会在一

定程度上打破厂家的垄断局面% 厂家用开

快修店的做法切入汽车后市场似乎是先行

一步% 事实上! 宝马在两年前就提出了城

市快修店的概念! 目前其网点数量正在稳

步增加%

快修店利用更加密集的网点分布提升

了消费者到店的便利性! 可以有效防止客

源流失% 有分析指出! 快修店一旦成规模

地建立起来! 可以促成主机厂从生产型企

业向服务型转变% 当然! 这其中亟须解决

的问题是快修店与
7<

店的平衡问题! 二者

需要形成差异化! 否则会变成体系内的恶

性竞争%

此外! 对连锁快修店这块市场虎视眈

眈的还有汽车经销商集团! 比如广东省中

山市刚成立的中山创世纪快车道快修连锁

店就属于中山创世纪集团! 这是中山本土

最大的汽贸集团%

渠道下沉同时求简

目前! 众厂家的
7<

店基本覆盖了各大

中型城市! 甚至在一二线城市的汽车市场

已趋于饱和状态% 因此! 厂家的经销商布

局还呈现出明显的渠道下沉趋势%

以长安福特为例! 到目前为止! 长安

福特的经销商网点超过
=;;

家! 大概
568

的网点布局在三四线城市% 而据长安福特

汽车有限公司执行副总裁何朝兵介绍! 未

来会考虑在五六线城市进行网点布局% 据

记者观察! 去年
/

月集中开业的
==

家长安

福特经销商店大多数渗透到了四至六线城

市以及县市级市场%

无独有偶! 沃尔沃汽车今年年初在全

国启动了新一轮经销商拓展计划% 这份计

划书针对的招募地区大都为三四线城市 !

还规定最低投入仅需
:;;>0;;

万元! 最高

也不到
:;;;

万元! 设施面积可压缩至
6;;

平方米左右! 展位和工位也可精简至
.>:

个%

有分析指出! 建立更加灵活的
0<

店和

简单的维修保养中心! 不仅降低了经销商

网络建设的成本! 也有利于经销商集中精

力拓展合适的经营范围! 同时又能满足特

定区域消费者的基本购车& 用车需求%

从目前经销商的盈利组成来看! 二手

车
?

汽车保险
@

车贷的利润占比相较往年已

经有了大幅提升
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! 传统经销商正在

逐步由销售产品转向销售服务! 这其中涵

盖了保险 & 贷款 & 精品附件 & 延长保修 &

汽车装饰& 二手车等业务! 也就是说汽车

经销商正在向 )综合服务提供商* 进一步

转变%
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亚太公司最新发布的
:;.6

年度中国汽车销售满意度研究 !
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" 报告

显示# 近两成新车车主在购车时选择了金

融贷款的支付方式# 而这些贷款购车者的

满意度高于非贷款购车者$

$

据 !新京报"
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