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降契税 返乡潮 大让利

!

记者 王永剑

本报讯 以前每个月销售楼房也就七八

套!现在一天销售五六套很正常" 正月初六

以来的十多天里!我市房地产市场在诸多利

好因素的推动下!连续大涨"

周口火车站附近的天鹏皇朝项目!在春

节前后推出了惠民让利活动!开发商推出两

栋楼!以不论楼层#每平方米均价
!"""

元迎

接返乡置业的市民" 低房价带来的直接效果

就是每天来看房#订房的市民不断" 活动期

间!基本上每周楼房的销量比以往每个月都

多" 在春节后的几天里!每天成交五六套楼

房很正常!最高的一天卖出去
#

套!这基本

上和淡季月份的销量持平"

春节过后!托熟人#找关系的购房者很

多! 笔者每天就能接到四五个朋友的电话!

让想办法找找楼盘的老总!好得到三五千元

的优惠" 景园盛世华都项目春节前后推出的

#$#

折让利活动! 使得销售部内看房人群络

绎不绝" 现代城项目的陈永宝经理说!春节

后
!

天的销售量就完成了一个月的任务量!

看来低估了周口市民返乡置业的购买力"

在我市代理嘉和花园#新佳苑等楼盘的

一品行营销公司总经理刘刚说!春节期间购

房的市民更看重品质楼盘!信誉比较好的开

发商更吸引市民青睐" 但是!也有不少经济

实力弱的市民去买小盘子楼房!黄河路西段

的嘉林小区也就几栋楼!但是开发商定价便

宜!前几天也卖出去十来套楼房"

但是!和往年返乡置业潮相比!今年的

返乡置业潮向后推迟了一些" 星彦地产的秦

勇说!今年返乡置业的市民信心不足!很多

市民看两三遍才能敲定!还有不少市民推迟

到麦收的时候再来看" 县城的楼盘卖得也很

好!像项城的时代广场年前年后就卖出去
%"

套楼房"

笔者分析!今年春节后购房的旺季出现在

初六到正月十五期间! 年前的销售不太理想"

国家推出的降低交易契税也使得不少市民喜

领购房$红包%" 正月十五过后!随着外出市民

增多!楼盘销售会进入一个平淡期!这段时间

也正好利于开发商修整一下!制订一下今年的

销售方案!为$五一%楼房销售做好准备"
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品质楼盘赶上返乡置业潮

猴年春节! 万基&颍河春天迎来了返乡置业的热潮!

不少在外奔波的游子身携丰厚积蓄! 返乡购房置业' 万

基&颍河春天 $春节不打烊% 模式温暖开启! 为感恩而清

盘钜惠! 为返乡置业游子带来实实在在的购房优惠"

近日! 记者走访万基&颍河春天售楼中心! 火红的灯

笼让售楼中心洋溢着浓浓的节日喜庆气氛" 而 $春节返

乡置业清盘钜惠% 是万基&颍河春天最吸引人的亮点( 一

票抵万金# 疯狂砸金蛋#
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低首付!
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老带新))多

重春节特惠豪礼! 让到万基&颍河春天的客户目不暇接"

在万基&颍河春天售楼中心! 记者看到! 从郑州返

回周口过节的李先生# 张先生等正陪伴家人兴致勃勃地

观看楼盘模型! 商量着挑选哪一种户型的新房" 在郑州

打拼多年的李小姐告诉记者 ! 如今

乘坐高铁很方便! 相比郑州的楼价!

周口的房价的确便宜! 她已于春节

订了一套
&!)

平方米的三居室 " 这

样! 既能让操劳了一辈子的父母亲

享享福! 也可满足自己住新房的愿

望"

万基&颍河春天建筑风格采用华

贵# 摩登代言复古时尚的
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建筑风格! 营造经典城市生活建筑群!

纯住宅规划! 以宜居理念缔造城市新

都会生活" 在建筑外观上! 独具一格

的色调! 呈现出强悍的视觉冲击力"

该项目位于周口市八一路与人民

路交叉口东北角! 交通便利! 生活配

套设施齐全" 该项目规划以高层产品

为主! 一期
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!舒适两房!
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精致三房!
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!雅致三房已进入清

盘阶段*

据悉! 万基公司
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年将多案

并举! 打造周口地产品质生活首席

品牌*
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记者 赵世全

本报讯 正月初四到正月十六! 短短
&2

天! 建业&未来城销售
!"

多套房子" 这对

楼市持续低迷的周口来说! 无疑是一个好

消息" 那么! 是什么让这么多人对建业&未

来城如此青睐呢 + 带着这个疑问 ! 近日 !

记者走进建业&未来城! 一探究竟"

$价值洼地% 的 $价值回归%" 众所周

知! 目前! 楼市两极分化严重! 一线城市

持续热销! 三四线城市依旧低迷" 在严峻

的楼市面前! 一向以稳健著称的建业&未来

城却选择了逆市而行! 连续推出新品!
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号楼接连上市! 的确让人觉

得有些不可思议" $我们就是要顶着压力!

逆势而上" 只有冷淡的思想! 没有冷淡的

市场" 让客户有更多的选择! 我们才有更

多的收益" 果然! 我们成功了"% 建业&未

来城营销总监说"

区域价值日渐升温" 川汇区新板块是

周口楼市继
45-

之后的又一后起之秀! 也

是近几年周口楼市最为风生水起的区域 !

这主要是因为川汇区新板块的生态文化价

值比其他区域有着天然的优势" 而近期周

口文化艺术中心的规划建设更是为建业&未

来城带来海量配套以及大批的才智精英资

源! 建业&未来城与之共同分享瑰丽前景!

价值砝码也同时骤然提升" 因此! 良好的

先天优势是川汇区新板块成为现阶段黄金

宝地的重要条件之一! 后天的合理建设也

使它更具备了与其他房地产热点地区一争

高下的实力" 位置更加优越的建业&未来城

更是川汇区新板块的核心! 各种优势配套

的层层叠加! 使得建业&未来城的价值一路

飙升"

产品附加值持续提升" 川汇区新板块

的项目很多! 但建业&未来城在入市之初的

价格就低出了周边项目的均价! 这是周口

建业置业有限公司对初次置业客户有着精

准的分析研判" 火爆热销的结果是市场对

于这个价格的极度肯定! 但这种极度肯定

的背后则是 $周口建业% 品牌的保证# 专

业开发团队的保证和金牌物业管理的保证"

另外! 随着工程进度的加快! 建业&未来城

让客户看到了更多产品上的附加值" 周口

的购房客户越来越理智 ! 也越来越内敛 !

他们对居住品质的要求也更加强烈" 基于

这样的客户认知 ! 建业&未来城把更多的

精力投入到对产品附加值的打造中 ! 建

业&未来城的风情园林升级 # 综合性的川

汇路商业街区精彩呈现))就像选车一

样! 在同为代步工具的前提下! 讲究品质

的人一定会选择驾驶环境更加舒适# 操作

系统更加便捷# 设计理念更加人性化的高

端产品! 建业&未来城正在打造的无疑是周

口楼市有着绝对附加值优势的产品" 这也

正是购房客户所追求的"

客户认可度日益增高 " 从
2"&6

年的

$买房送车% 到
2"&3

的 $买房送装修%! 建

业&未来城一直在逆市中保持着热销的态

势" 建业&未来城似乎已经被贴上了一个标

签( 客户的高度认可# 追捧程度很高" 这

就是项目的人气" 加之! 建业&未来城从进

入周口以来! 就被打上了异域风情和闲适

浪漫的烙印! 这也是其在川汇区核心区域

一直被客户保持高度认可的原因之一" 近

期! 在建业&未来城持续热销的基础上! 他

们再推优惠政策! 对于预期购买的客户来

说无疑是一个大利好! 也是建业&未来城年

后热销的重要推手! 同时也表现出建业&未

来城在操盘上的绝对自信*

万基$颍河春天以位置优越%规划科学合理及&万

基'的品牌影响力而深受购房市民青睐(
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万基$颍河春天一期住宅楼按计划将于今年

&十一'前交房)


