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智能消防疏散系统!智能消防城市物联网系统!有害

气体探测自动控制系统"高效水系灭火逃生瓶!特效高分子

非泡沫水系灭火剂#$可能这些高科技的东西离我们的生活很

遥远"但可预见的是"这些现代化智能消防系统%消防器材将造福

我们的日常生活&

周口籍在京企业家晋宝生就是专注于这些消防高科技的开发%

设计%生产制造%销售与服务& 从辍学离家"到成为北漂一族'从在销

售行业起家"到自主创业"成立自己的公司$$晋宝生通过不懈努力

实现了人生的一次又一次华丽转身&

(善于学习%不墨守成规%敢于尝试新鲜事物$$)这些从晋宝

生身上流露出的闪光点"无疑为他事业的成功奠定了坚实基础*

'!

月
!%

日"在北京经济技术开发区"(出彩周口人)采访组

对这位走在智能消防领域前沿+用青春与汗水谱写现代智能

消防蓝图的周口人进行了专访&
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当日上午!记者一行来到北京东霖科技股份有限公司!在公

司二楼展厅!穿着深色西装"留着短发!精神干练的晋宝生带领记

者一行参观起他公司研发的新型消防产品# 其中!一个装满液体

的红色瓶子格外引人注目!如果不是听了晋宝生的介绍!记者一

行很难想像这个普通瓶子里的东西竟能灭
!

立方米的大火$

%你可别小看这个小瓶子!发生火灾后!直接把它扔到火里!

"

秒钟就可以迅速灭火!而且永不复燃&&'晋宝省指着瓶子介绍!

这个小瓶子是迷你型简捷灭火器!也叫投掷型灭火瓶"逃生瓶!目

前!该产品已推向市场!是北京东霖科技股份有限公司的主打产

品之一$

记者一行注意到!该灭火器操作简单!只需要把它投掷到大

火中即可达到灭火的效果$ 同时!它还具有安全"保质期长等特

点!既适合消防员作业时使用!也适合百姓在家中常备$

之后! 晋宝生又向记者一行介绍了智能消防城市物联网系

统"特效高分子非泡沫水系灭火剂等多项消防领域的最新科技技

术$

凭借敢于尝试的勇气!晋宝生在智能消防领域取得了一定

成绩$ 晋宝生和他的企业先后荣获北京市重点研发单位"国

家高新技术企业人才等称号$
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年! 晋宝生出生在郸城县吴台镇晋菜园

村!他的童年"少年时光就是在这里度过的$ 豫东广

袤的平原给晋宝生留下了太多的回忆!生活带给他

美好的记忆的同时!也带给了他生活的艰辛$ 晋宝

生的父母都是地地道道的农民$

#%

岁那年!晋宝生

做了一个大胆的决定(((跟随村里人到外地打工

挣钱$ 当时!晋宝生还在读高一!可是想到外面闯荡

的念头在他脑海里不断闪现!于是!他决定辍学外

出打工$ 之后!他从家乡来到大连打工$

%当时!我在大连跟着村里人在建筑工地当小

工!由于年纪小!每天的工作就是搬砖头!我还当过

电焊工&&'回忆起当时的情况!晋宝生感叹地说!

正是那段刻骨铭心的经历!为日后的创业奠定了基

础$
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年!晋宝生决定跟着表哥到北京打拼$ 当

时!晋宝生给别人打工!一天只有
"&

元的工钱!这

让他看不到生活的希望! 倔强的他决定辞职不干!

另谋生路$

为给别人留下一个好印象!晋宝生特意买了西

装"皮鞋打扮自己$ 后来!晋宝生成功应聘到一家公

司做推销员$ 为把产品推销出去!晋宝生每天要走

访许多客户!就这样!北京的大街小巷被他走了个

遍$

干了
%

个月后!晋宝生辞了职!他决定到北京

一所大学去读市场营销专业$ 在接下来的两年时

间里!晋宝生一边学习!一边打工挣钱!日子虽然

辛苦!但凭借一股子韧劲儿!他硬是坚持了下

来$
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正是有了之前做推销员的经验!毕业后!晋宝

生决定继续在销售行业寻找发展$ 在一次不经意的

接触中!晋宝生得到了一个到一家搞自动化的公司

面试的机会$ 凭借丰富的理论知识和实践经验!晋

宝生的面试十分顺利!他如愿成了这家公司的一名

推销员$ 进入这家公司后!为方便与客户交流和更

深入地了解产品信息!晋宝生买了许多自动化方面

的书籍!学习相关知识$ %只有自己了解了!才能让

客户信服!这样你的推销才会成功&&'说起那段

自学的经历!晋宝生坚定地说$

刚到这家公司时!晋宝生的业绩并不突出$ 为

尽快改变这一状况!晋宝生变得更加勤奋$ 不到上

班时间!晋宝生就到客户的办公室前等候!有时候!

一连去十多天也不一定能见到客户的影子!可晋宝

生却坚持每天一早去%守株待兔'$正是凭借这份诚

意!晋宝生打动了一个又一个客户!拿到了一个又

一个订单$
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年!晋宝生的销售业绩达到
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多万元$ 之后!晋宝生完成了一个又一个销售神

话! 他也从公司的销售部经理做到了销售总

裁$
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就在销售工作做得顺风顺水之时!晋宝生却萌

发了一个大胆的想法(((自主创业$ 随后!他从这

家公司辞职!创办了属于自己的企业$

辞职创业!一切都要从头开始$ 晋宝生有着过

人的勇气和胆识$一个偶然的机会!晋宝生发现!国

内大多数人的消防意识淡薄!对智能消防这一概念

比较模糊$ 了解这一情况后!晋宝生立志在消防领

域谋求更大的发展!并创立了北京东霖消防科技有

限公司!推动传统消防向智能化方向发展$

公司成立之初! 晋宝生带领团队不断调研!经

过多年技术攻关!终于成功自主研发了智慧消防物

联网系统"智能疏散系统"单兵定位系统等九大系

列二十几个单品!在提升消防管理水平"改善现有

的消防现状"保护消防官兵人身安全等方面发挥

了重要作用$
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谈到未来的发展!晋宝生透露!目前!他们公司已与北京理工大学"清华大学及美国的一些研发机

构达成了深度战略合作!继续研发智能消防类产品$ 随着%互联网
(

'时代的到来!晋宝生将公司的发展

方向定义为%互联网
(

消防'!今后!他们将持续加强智能消防产品的推广工作!提升品牌效应!同时利

用自身拥有的专利技术带动整个行业的发展和进步$

晋宝生告诉记者一行!相对于盈利!他更希望火灾发生时!通过他们公司的消防产品!最大限度地

为救援争取时间!减少人员伤亡$

如今!晋宝生不仅是北京市开发区科技企业商会常务副会长!同时!他还担任着北京郸城商会副

会长一职!在谋求自己发展的同时!也承担起了带领郸城老乡抱团发展的责任$

%未来!我准备让公司上市$ 与此同时!我会尽最大努力!为家乡做一些力所能及的事情$ '

谈到下一步的打算!晋宝生这样告诉记者一行$

晋宝生!左三"与#出彩周口人$采访组合影

晋宝生正在查阅资料


