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金融
保险

周口晚报
!"#$"#%&#'"

周口保险协会
$"#%('!&!))"

第
!!!

期

情暖冬日 生命同行
!冬之恋"""寻找生命有缘人# 暖心来袭

!!!!!!

金秋余韵意尚浓!暖冬又寻生命缘"冬季

是北方漫天飞舞的鹅毛大雪! 是南方温暖如

春的绿树暖阳#冬季是长辈的一句$瑞雪兆丰

年%!说出了心中温暖期盼!也道出了对来年

美好生活的向往# 冬季是一家人热热闹闹的

打边炉&堆雪人&话团圆!是寒流与暖意交织

的其乐融融'

富德生命人寿(家恋%四季主题活动在继

续!

!!

月
!

日
*"$

日期间!举办(冬之恋)**

寻找生命有缘人%活动!燃烧这个冬季!温暖

您的心+让您在这个冬季不在寒冷'富德生命

人寿周口中支定于
!!

月
!"

日举办冬之

恋***寻找生命有缘人% 联欢会' 应邀对象,

!+

缘定生命-富德生命人寿客户.

)+

缘定
"

月

-

"

月出生&

"

月结婚.# 前来参加联欢会的客

户均送精美礼品一份/

今年!是富德生命人寿成立
!,

周年/ (您

陪伴我长大!我守护您一生%!富德君邀您共

享一路走来的成长喜悦! 感谢您对我们的支

持与陪伴/ 感恩相伴!生命有你+

"

生命
#
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年
!!

月
!
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泰康构建大健康生态体系
创新商业保险服务实体经济新形态

!!!!!!!$

月
)<

日! 以(生命欢歌%为主题的第

三届泰康重阳敬老活动在泰康商学院拉开帷

幕/ 来自泰康保险集团全国养老社区居民&客

户等齐聚一堂!欢度重阳佳节!共享泰康大健

康生态体系发展成果/

)$!'

年全国
'$

岁以上老龄人口达到
)+)

亿!预计到
)$"$

年将达到
"+&!

亿!占总人口

比重将从现在的
!'+&=

上升到
),+"=

/ 早在十

年前!泰康在业内率先发展养老产业!建设医

养融合养老社区/ 截至目前! 泰康已完成北

京&上海&广州&三亚&苏州&成都&武汉和杭州

的全国布局! 累计拥有
!"$

万平米&

!"$$$

户

的总体规模/ 已开业的北京&上海&广州三地

养老社区共计入住已逾
!%$$

人! 获得了市场

和客户的高度认可/

随着泰康在老年生命产业链布局的深

入! 此次在重阳敬老节上亮相的康复医疗产

品&人文纪念服务同样引人关注/ 泰康创造性

地将保险与医养整合!以客户为中心!走出了

一条独特的创新之路! 落实商业保险服务实

体经济的宗旨/

创新医养融合! 第四家养老社区蜀园将

于明年初开业/ 数据显示!截至
)$!'

年底!全

国实际养老床位供给缺口已经达到
)%"

万张!

而具备医疗能力的养老结构结构性短缺问题

更为严重! 预估到
)$"$

年这一供给缺口将会

进一步加大/

泰康养老社区以医养融合为特色!打造以

长期健康管理为目标!以老年医学为中枢!整

合急症转诊&长期护理&预防保健及康复治疗

的医养康护体系/ 泰康为社区内的老人设置

了三重防线,第一重防线是急救保障#第二重

防线是慢病管理!长期的跟踪!及时的管理!对

老人的生活方式&饮食及医疗保健习惯进行全

面干预/ 第三层是老年康复!通过使用专业的

康复手段!介入到护理的过程中间!尽可能的

延缓人体功能的衰老!维持长者的生活状态及

生活质量/

据悉!泰康第四家养老社区蜀园将于明年

年初在四川成都开业! 可提供
!<$$

户养老单

元!同时配建蜀园医院/

构建大健康生态体系!创新商业保险服务

实体经济新形态/ (金融是实体经济的血脉!

为实体经济服务是金融的天职和宗旨%/ 商业

保险作为我国金融体系的重要组成部分!要落

实服务好实体经济这一宗旨!更是要站在国家

经济和社会发展的战略高度!围绕供给侧结构

性改革的主线!回答好(重点服务哪些实体经

济% 以及 (如何有效服务实体经济% 两大问

题/

%

泰康
&

国华人寿荣获
!!"#$中国价值成长性十佳寿险公司#称号
!!!!!!!$

月
!"

日!(第三届中国保险市场发展

圆桌论坛%在京举行!论坛同时发布了0保险

蓝皮书)中国保险市场发展分析-

)$!&

.1/本

次论坛由中央财经大学中国精算研究院&保

险学院主办! 中国保险报业股份有限公司协

办/ 论坛期间举行了(

)$!&

中国市场竞争力&

价值成长性十佳保险公司%颁奖仪式/

国华人寿凭借在市场拓展能力& 融资能

力&盈利能力&风险管理能力&经营创新能力

等多方面的优异表现!被授予(

)$!&

中国价

值成长性十佳寿险公司%!且名列第三!继去

年荣获中国市场竞争力十佳寿险公司后再获

殊荣/ 此次获奖标志着即将迎来十岁生日的

国华人寿在中国寿险行业的稳健发展! 逐步

跻身寿险强企行业/

截至
)$!&

年
'

月底! 公司资产规模达

!)))

亿元! 上半年规模保费收入
",#

亿!均

位列行业第
!"

位/ 公司连续多年赢利!上半

年净利润达
!)+&

亿元!居行业前列/

十年来! 国华人寿科学把握寿险经营规

律!合规经营&稳健发展!探索符合自身特色

的健康发展之路/ 公司以人民的真实保险需

求为出发点!坚持保险姓保!以长期储蓄和风

险保障为业务主体!不断优化业务结构!稳健

审慎做好资产匹配!努力成为一家规模适度&

结构合理&品质优良&管理现代&效益持续!最

能为客户&员工&股东创造价值的寿险公司/

!国华"

中国平安联手中超启动足球公益计划
!"#! $ !%&'()*

!!!!!!!$

月
"$

日!中国平安在北京房山平安希

望小学正式启动(中国平安
>

足球公益计划%/

该计划的核心是在未来几年内! 中国平安和

中超联赛各俱乐部一起! 为
!!%

所平安希望

小学提供(

!

对
!

%的足球公益支教内容!包括

足球梦想启蒙& 师资培育发展& 足球硬件设

施&足球运动保障等/ 在启动仪式上!中国平

安还向中国青基会捐赠了
!

亿元保额的 (校

园足球保险%!保障学生在足球训练中可能出

现的意外伤残事件/

作为中超联赛
)$!%()$))

年官方冠名

商!中国平安和中超联赛的合作不断加深!其

中!(中国平安
>

足球公益计划%便是双方合作

的一个重点项目/ 该项目将面向
!!%

所平安

希望小学展开! 中超俱乐部球员将作为导师

参与到学校足球日常教育中!为学生进行(面

对面%的足球教学指导/

北京房山平安希望小学作为该计划在全

国的首个试点! 与北京中赫国安足球俱乐部

以(结对子%的模式!结成(

!

对
!

%支教合作关

系!并被授予(北京中赫国安足球公益支教指

定学校(牌匾/ 在本次活动上!北京中赫国安

老将徐云龙和杨浦还在现场给平安希望小学

的孩子们上了一堂足球技能指导课! 在提高

孩子们足球技能的同时也开启了他们对足球

的梦想/

除了见到足球明星外! 平安希望小学的

孩子们最兴奋的还有终于迎来了属于自己的

足球场/ 在启动仪式上!中国平安还为希望小

学捐建了一个专业足球训练场并提供了相应

的训练装备! 解决了校足球队最大的硬件设

施问题/ 此外!中国平安还向中国青基会捐赠

了
!

亿元保额的(校园足球保险%!为学生在

足球训练中可能出现的意外伤残事件提供保

障!据悉!该产品后续将通过平安及中国青基

会线上平台免费发送
!

万份! 全国各地的校

园足球少年均可免费领取/

中国平安表示!从足球文化&师资力量到

软硬件设施!(中国平安
>

足球公益计划%从青

少年出发! 一方面借助平安撬动社会优质资

源联合!扩大体育公益规模!号召全民支持中

国足球事业的未来发展# 另一方面围绕自身

优势!给予更多资金及保障上的支持!联合中

超联赛资源助力更多有潜质的青少年近距离

接触绿茵梦想!实现社会公益链条下的(合纵

之道%外!也真正的让积极向上的足球文化成

为中国人民实现中国梦的正能量/

%

平安
&

##月起保险公司实施新规

!!!!!!

今年保监会印发的 0保险销售行为可

回溯管理暂行办法1 将从
!!

月
!

日起正式

实施/ 保险公司& 保险中介机构开展电话

销售业务! 应将电话通话过程全程录音并

备份存档! 不得规避电话销售系统向投保

人销售保险产品/ 保险公司& 保险中介机

构开展互联网保险业务! 依照中国保监会

互联网保险业务监管的有关规定开展可回

溯管理/

向
'(

岁人士现场卖保险应录音录像

除电话销售业务和互联网保险业务之

外! 人身保险公司销售保险产品符合下列

情形之一的! 应在取得投保人同意后! 对

销售过程关键环节以现场同步录音录像的

方式予以记录, 一种是通过保险兼业代理

机构销售保险期间超过一年的人身保险产

品! 包括利用保险兼业代理机构营业场所

内自助终端等设备进行销售# 另一种是通

过保险兼业代理机构以外的其他销售渠道!

销售投资连结保险产品 ! 或向
'$

周岁

-含. 以上年龄的投保人销售保险期间超过

一年的人身保险产品/

在实施现场同步录音录像过程中! 录

制内容必须包含几个销售过程关键环节/

比如! 保险销售从业人员出示有效身

份证明# 保险销售从业人员出示投保提示

书& 产品条款和免除保险人责任条款的书

面说明/

保险销售从业人员向投保人履行明确

说明义务! 告知投保人所购买产品为保险

产品! 以及承保保险机构名称& 保险责任&

缴费方式& 缴费金额& 缴费期间& 保险期

间和犹豫期后退保损失风险等/

保险销售从业人员销售人身保险新型

产品! 应说明保单利益的不确定性# 销售

健康保险产品! 应说明保险合同观察期的

起算时间及对投保人权益的影响& 合同指

定医疗机构& 续保条件和医疗费用补偿原

则等/

此外! 保险销售从业人员销售以死亡

为给付条件保险产品的! 录制内容应包括

被保险人同意投保人为其订立保险合同并

认可合同内容# 销售人身保险新型产品的!

还应包括保险销售从业人员出示产品说明

书& 投保人抄录投保单风险提示语句等/

保险公司应配备 #保险质检员$

办法规定! 保险销售行为现场同步录音

录像应符合相关业务规范要求! 视听资料

应真实& 完整& 连续! 能清晰辨识人员面

部特征& 交谈内容以及相关证件& 文件和

签名 ! 录制后不得进行任何形式的剪辑 /

关于视听资料的反馈!办法要求保险专业中

介机构&非银行类保险兼业代理机构应在录

音录像完成后将录制的视听资料和其他业

务档案一并反馈至承保保险公司#银行类保

险兼业代理机构应在录音录像完成后将新

单业务录制成功的信息和其他业务档案一

并反馈至承保保险公司/ 办法同时要求保险

公司应建立视听资料质检体系!制定质检制

度!建立质检信息系统!配备与销售人员岗

位分离的质检人员!对成交件视听资料按不

低于
"$=

的比例在犹豫期内全程质检/

保期一年以上%录音录像必须保存
)(

年以上

保险公司省级以上机构&银行类保险兼

业代理机构负责视听资料的保存!保险公司

其他分支机构&保险专业中介机构&非银行

类保险兼业代理机构以及保险销售从业人

员不得擅自保存视听资料/

保险公司&银行类保险兼业代理机构应

制定视听资料管理办法! 明确管理责任!规

范调阅程序/ 视听资料保管期限自保险合同

终止之日起计算!保险期间在一年以下的不

得少于五年!保险期间超过一年的不得少于

十年/ 如遇消费者投诉&法律诉讼等纠纷!还

应至少保存至纠纷结束后二年/

保险公司&保险中介机构应严格依照有

关法律法规!加强对投保人&被保险人的个

人信息保护工作/

%
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拍卖公告
豫金拍公&

!()*

'第
))(+,!

号

!!!!!!

受有关单位委托! 我公司定于
)$!&

年

!!

月
#

日上午
!$

时整在我公司拍卖厅-周

口饭店
)

楼.公开拍卖周口幼儿师范学校教

师公寓一楼部分营业用房租赁权/详情请来

电咨询或到本公司索取拍品清单/

有意竞买者! 请于
)$!&

年
!!

月
$<

日

!&

时前将规定数额的竞买保证金汇入我公

司指定账户 -保证金以银行实际到账为准!

若不成交全额无息退还.! 并持有效证件

到河南金帝拍卖有限公司办理竞买手续/

展示时间,自拍卖公告之日起

展示地点,标的物所在地

咨询电话,

$"#%(<)&<''#

!"#$"<&#)#' !,<#'&!!','

公司网址,

555+?@7AB.+8:.

公司邮箱,

7AB.?@9!'"+8:.

公司地址, 河南省周口市五一北路
!)

号周口饭店
!,

楼

工商监督,

$"#%(<"#%$"<

河南金帝拍卖有限公司

!()*

年
))

月
)

日

新华保险前三季度净利 %&'(!亿元
+,-. "#$%

!!!!!!

新华保险日前晚间披露的三季报显示!公

司净利润步入正增长! 前三季度实现净利润

,$+%)

亿元! 同比增长
,+"=

/ 基本每股收益

!+')

元!同比增长
,+#=

/

此前!受准备金计提增加&投资收益减少

等影响! 寿险行业自
)$!'

年以来净利润普遍

下滑/ 今年上半年! 新华保险净利润为
")+"&

亿!同比为减少
)+#=

/

截至三季度末! 新华保险总资产
&!%&+&!

亿元!较年初增长
)+)=

/ 核心偿付能力充足率

)&"+)<=

&综合偿付能力充足率
)&#+$"=

/

前三季度! 新华保险年化总投资收益率

,+)=

!较去年同期提升
$+!

个百分点/

前十大股东中!证金公司在第三季度减持

了新华保险约
)%$$

万股! 三季度末持股总数

为
<$<#

万股!持股比例
)+,#=

/ 此前!今年上

半年! 证金公司累计增持新华保险
!"$$

多万

股/

新华保险
;

股昨日收于每股
'"+#)

元!下

半年以来股价累计上涨约
)$=

/

!新华"


